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Economic cycles and self-employment: Synthetic Cohort Analysis for
Greater Santiago™

Ciclos econémicos y trabajo independiente: andlisis de cohortes sintéticos
para el Gran Santiago

RODRIGO MONTERO**
JOAQUIN PEREZ *#%*

Abstract

Economic cycles affect both unemployment and the composition of employment,
which can have an impact on the well-being of individuals if these changes in
composition are involuntary or involve a decrease in the quality of employ-
ment. In this article, we study the relationship between economic cycles and
self-employment, distinguishing between employers and own-account workers,
through a synthetic cohort methodology using data for Chile. The results suggest
that the proportion of employers is procyclical and that of own-account workers
is countercyclical. This suggests that own-account employment is a refuge in
times of crisis from the shortage of wage-based employment. This highlights
the importance of designing public policies that would improve the conditions
of self-employed workers.
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Resumen

Los ciclos economicos afectan tanto el desempleo como la composicion del
empleo, lo que puede tener impactos en el bienestar de los individuos si es que
los cambios en la composicion son involuntarios o implican disminuir la calidad
del empleo. El objetivo de este articulo consiste en analizar la relacion entre
los ciclos economicos y el empleo independiente, distinguiendo entre emplea-
dores y trabajadores por cuenta propia, utilizando la metodologia de cohortes
sintéticos para una muestra de 53 aiios del Gran Santiago. Los resultados re-
velan que la proporcion de empleadores es prociclica y la de trabajadores por
cuenta propia es contraciclica. Esto puede interpretarse como que el trabajo
por cuenta propia sirve como refugio en las épocas de crisis ante la escasez de
trabajo dependiente. Esto resalta la importancia de disefiar politicas piiblicas
que mejoren las condiciones de los trabajadores independientes.

Palabras clave: Trabajo independiente, empleador, cuenta propia.

Clasificacion JEL: JOS, J38, J39.

1. INTRODUCTION

There is a debate about the relationship between the occupational category
(wage-based versus self-employment), its quality and the well-being of individuals.
In developed countries, self-employed workers report being more satisfied with
their work and life than employees, partly because they enjoy more autonomy
(Blanchflower, 2000; Benz and Frey, 2008). However, in Latin American countries
this correlation is negative, as, in many of these nations, self-employment is of
lower quality since it has fewer guarantees and benefits (Graham and Felton,
2006). Furthermore, this relationship is heterogenous because of the differences
between being an own-account worker and an employer (Aguilar et al., 2013).

Booms and economic crises lead to important changes in employment
and occupational categories. On the one hand, there is a movement between
employment and unemployment, and on the other hand, there are changes in
the composition of employment. For example, during the Subprime crisis, un-
employment increased by 1.9 percentage points between 2008 and 2009, and
the share of self-employment went from 26.8% in October 2008 to 28.4% in
December 2009.!

I For these calculations, the data from the National Statistics Institute (INE) was used. In
addition, wage-based and self-employed workers were considered employed, excluding
unpaid family members and service personnel.
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In particular, the proportion of employers fell by 0.2 percentage points and
that of own-account workers increased by 1.8 percentage points. This trend is
illustrated in Figure 1.

These changes induced by economic cycles affect the well-being of individu-
als, beyond the unemployment situation, if the decision to be self-employed is
not voluntary or the quality of this work is lower. Therefore, understanding the
relationship between the economic cycle and the composition of employment
is relevant, since it can help to design stabilizing public policies that minimize
involuntary job changes and improve individuals’ options to have good quality
jobs, regardless of their occupational category.

In this article, we explore the relationship between the economic cycle and
occupational category over 53 years, using the University of Chile Employment
and Unemployment Survey (EUS) for Greater Santiago.? In particular, the re-
lationship between business cycles and the probability of being self-employed
is analyzed, either as an employer or as own-account worker. An employer
is defined as a person who has at least one worker he is in charge of, and an
own-account worker is defined as a person who does not have workers depend-
ing on him. This distinction is relevant because it allows us to clarify whether
self-employment serves as a source of entrepreneurship opportunities or if it is
a job that functions as a refuge from the shortage of wage-based employment.

FIGURE 1
EMPLOYERS AND OWN-ACCOUNT WORKERS
AS A SHARE OF TOTAL EMPLOYMENT (%)
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2 Greater Santiago accounts for roughly 30% of Chile’s population, and 40% of the GDP.
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Most of the existing research has been aimed at studying the determinants
of self-employment, mainly focused on individual characteristics such as
gender, age, schooling, risk aversion and months of previous unemployment
(Blanchflower, 2000; Simoes et al., 2015). In the case of Chile, the evidence
suggests that being male, being older and having low schooling levels increases
the probability of becoming self-employed (Cea et al., 2009). In addition, self-
employment is associated with worse working conditions and vulnerable or
informal employment (Puentes et al., 2007). Furthermore, the estimation is that
a third of self-employed workers do so because they cannot find wage-based
work (Contreras et al., 2017).

Conversely, this paper contributes to the incipient literature that focuses on
the role of external factors, such as business cycles, in self-employment. Most
of this research has found that self-employment in developing countries is re-
lated to informal work and, as such, tends to be countercyclical, that is to say,
in times of crisis, informal employment grows as a refuge against the scarcity
of wage-based employment generated by the short-term rigidities of the formal
labor market (Loayza and Rigolini, 2011; Gunther and Launov, 2012; Fernandez
and Meza, 2015). There is also evidence for this behavior in the US during the
Great Recession (Fossen, F. M., 2020). However, sometimes informal employ-
ment behaves procyclically, because of the changes in relative demand and
productivity shocks in the non-tradable sector (Fiess et al., 2010). Svaleryd, H.
(2015) highlights the importance to distinguish between high and low human
capital to establish the effect of the business cycle on self-employment, estab-
lishing that workers with low human capital are more likely to be pushed into
self-employment (refuge effect). In the Chilean case, the scant evidence available
suggests that there is no relationship between business cycles and long-term
self-employment (Puentes et al., 2007).

This article contributes to the existing discussion on whether self-employment
corresponds to a refuge or entrepreneurial work. In particular, it highlights the
importance to distinguish between the type of self-employment (employer or
own-account worker), given the different effects observed for each one. Second,
it provides long-term evidence for a developing economy, regarding the role of
macroeconomic factors in the decision of becoming a self-employed worker.
Third, the study shows the effect of macroeconomic cycles on the composi-
tion of employment, beyond the traditional approach of studying its effects on
unemployment. In this way, it contributes to a global vision of the effect of the
environment on employment.

To explore the relationship between economic cycles and occupational cat-
egory of the labor force, a synthetic panel methodology is used, which allows
to characterize employment behavior during the life cycle.? This methodology
assumes that individuals born around the same cohort have similar characteristics,

3 Other authors who have used the synthetic panel methodology for employment and income
distribution studies in Chile are Contreras et al. (2005) and Sapelli (2011).
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with the objective of grouping them by year and cohort, creating “cells” which
are representative of these individuals. Using grouped information at the cohort
level for each year, a fixed effect model is estimated that captures the effect
of economic activity on the probability per cohort of being an employer and
own-account worker. Three business cycle measures are used, namely the Gross
Domestic Product (GDP) growth rate, the unemployment rate, and the GDP gap
(defined as the difference between actual and trend output).

The results suggest that a one percentage point increase in the GDP gap
is associated with and increase in the probability of being an employer by
0.06 percentage points and decreases the probability of being an own-account
worker by 0.13 percentage points. From this result, it can be interpreted that
the probability of being an employer is procyclical and the probability of being
an own-account worker is countercyclical, which suggests that own-account
employment is a source of refuge in the face of labor shortages.

To understand what mechanisms could be behind this result, the authors
studied the heterogeneity of the estimates based on schooling, for which the
model is estimated by separating the sample into two groups: individuals with
more than twelve years of schooling and individuals with less than twelve years
of schooling. The results suggest that business cycles increase the proportion
of employers with more than twelve years of schooling. On the other hand, no
heterogeneous effects by schooling can be seen for own-account workers.

Given the time series nature of the observations by cohort, it is necessary
to address the possible persistence over time of the variables that make up the
panel. To incorporate the dynamic nature of the variables, the lag of the depen-
dent variable is included in the model and is estimated using the Arellano and
Bond methodology (1991). The main results are maintained.

Additionally, an analysis has been done to establish whether the economic
cycles are related to the incomes of the self-employed, and to the educational
levels of these groups. The results indicate that business cycles do not affect
relative earnings between groups of employers and own-account workers with
respect to the rest. On the other hand, there is no consistent relationship between
the educational composition of these groups and the economic cycle.

This article is structured as follows. Section 2 describes the data used in this
study. Section 3 contains the methodological strategy. Section 4 presents the
results, and finally, section 5 concludes.

2. DATA

This paper used the data from the Employment and Unemployment Survey of
the University of Chile (EUS); it should be noted that this survey has character-
ized the labor market in Santiago de Chile since 1957. This survey (quarterly)
collects information on the employment situation of all household members. The
data obtained from this survey is comparable over time, since in each survey the
basic questions related to employment have remained constant.
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This study used the survey corresponding to the month of June of each year
for the 1965-2017 period containing a sample of 2,900 households on average
for each year.* A subsample of men of working age (between 18 and 64 years)
who are employed is used. Women are excluded from the analysis, as their
labor force participation, which averages 48% for the period, 38 percentage
points lower than for men, induces a potential selection bias, which is difficult
to control for given the limited availability of observable variables in the EUS
dataset. The survey allows us to make distinctions by type of worker, wage-
based and self-employed (own-account or employer), which makes it especially
useful for this research.

The following macroeconomic variables are used to measure economic
cycles: unemployment rate, the real GDP growth rate and the GDP gap (with
respect to trend GDP). The unemployment rate is calculated from the survey
data for each year, for the entire workforce. On the other hand, GDP growth
corresponds to the one reported by the Central Bank of Chile, in percentage
points compared to the previous year. Finally, the GDP gap corresponds to the
difference between actual GDP and trend GDP, measured in percentage points,
published by the Advisory Committee on Trend GDP.?

2.1. Description of the sample

A first approach to understanding the relationship between business cycles
and the occupational category is to analyze the composition of employment over
time. Figure 2 presents the composition of employment growth by occupational
category. We can see that, especially from the 1990s, it is recurrent to observe
periods in which growth (decrease) in wage-based employment is reversed by
the fall (increase) in self-employment. The clearest example of this behavior
is seen in years such as 2002 and 2014, when wage-based employment fell,
but total employment remained almost unchanged due to the growth of self-
employment. Therefore, this figure illustrates the importance of distinguishing
between waged-based and self-employment.

The behavior of the incidence of self- employment over time is illustrated by
four-year periods in Figure 3. We can observe a level of male self-employment
of around 24%, nearly a third of which corresponds to employers. The highest
level of self- employment is observed for the 1986-1989period, where 25.5%
of the employed male population between the ages of 18 and 64 worked as self-
employed. Subsequently, this level began to fall during the 2006-2009 period,
reaching 20.5% for the 2010-2013 period. In the last period analyzed, there was
a significant recovery in self-employment in Greater Santiago, mainly driven
by own-account workers.

4 Noteworthy is the fact that there is systematized information available for the 1957 to
1964 period (June of each year). However, the years from 1957 to 1964 are not considered
because there is no consistent information for the schooling variable.

5 This Committee is convened by the Budget Office.
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FIGURE 2
COMPOSITION OF EMPLOYMENT GROWTH BY OCCUPATIONAL CATEGORY
(THOUSANDS)
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Although self-employment maintains low volatility using these four-year
averages, there is high dispersion of its composition in the short term. Figure 4
shows the proportion of employers and own-account workers with respect to
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the total number of employed workers per year. It can be observed that there
is high volatility of self-employment per year, for both employers and own-
account workers. This result suggests that there are short-term variables that
affect the incidence of self-employment, both for own-account workers and
employers.

Itis also relevant to know the relative position in terms of income by occupa-
tional category. Figure 5 shows the difference in the logarithm of labor income
between employers and the rest of the workers; and own-account workers and

FIGURE 4
ANNUAL INCIDENCE OF SELF-EMPLOYMENT (% OF WORKING POPULATION)
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FIGURE 5
RELATIVE INCOME OVER TIME (DIFFERENCE OF NATURAL LOGARITHMS)
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the rest of the workers. Therefore, the ordinate measures the percentage differ-
ence in income. From this figure it follows that employers have more income
than the rest of the workers, for all years, while own-account workers have lower
income for the entire analyzed period.

A deterioration in the relative incomes of both occupational categories has
also been observed during the last 50 years. Employers have tended to converge
with the rest of the workers, reducing their relative advantage from 130 to 70%,
while the situation of own-account workers has become more precarious, with
earnings of around 50% less than the rest of the workers.

In summary, there are differences in behavior between employers and
own-account workers, which justifies a separate analysis of these occupational
categories. While own-account workers account for a large proportion of self-
employment, they have lower incomes in relation to the income of employers
and dependent workers. In turn, the high volatility per year of self- employ-
ment and the increase in self-employment compared to decreases in salaried
employment, suggests that there is a relationship between self-employment and
the economic cycle.

2.2. Description of the synthetic panel cohorts

Construction of a synthetic cohort dataset consists of grouping observations
in the cells of individuals born around the same year, who thus have the same
age in any given year. The panel is constructed by calculating the average of
the relevant variables for each cohort-year cell.

In this case, a synthetic panel of 20 cohorts is built in five-year windows. In
particular, there are individuals born between 1900 and 1999, which we observe
as participating in the labor market between 1965 and 2017. The greatest number
of observations is found in the cohorts that were born in the 1945-1949 and
1950-1954 periods, since all of their labor history is observable (see Table 1).
For the first generation (1900-1904), only four observations are available, as this
cohort was retiring at the time when the survey began. For the last generation
(1995-1999), there are only five observations since this cohort is just beginning
its labor history.

To analyze the aggregate behavior of self-employment, we can observe the
evolution of the proportion of employers and own-account workers with respect
to the total number of employed, by age bracket and cohort. Figure 5 shows
the incidence of employers and own-account workers of five of the cohorts
from the year 1965 to 2017. We can see that consistent with the existing evi-
dence, the incidence increases with age for both groups (Simoes et al., 2015;
Cea et al., 2009). Particularly, a higher proportion of own-account workers is
observed than employers for all ages. We can also see that the oldest cohorts
are already older at the beginning of the series, so there are no observations
about their employment status when they were younger. The opposite is true
for the younger cohorts. For the rest of the cohorts, information on their com-
plete labor history is available.
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TABLE 1
NUMBER OF OBSERVATIONS PER COHORT IN THE SYNTHETIC COHORT
Cohort Number of observations

1900-1904 4
1905-1909 9
1910-1914 14
1915-1919 19
1920-1924 24
1925-1929 29
1930-1934 34
1935-1939 39
1940-1944 44
1945-1949 49
1950-1954 50
1955-1959 45
1960-1964 40
1965-1969 35
1970-1974 30
1975-1979 25
1980-1984 20
1985-1989 15
1990-1994 10
1995-1999 5

Total 540

Note: Each observation represents a group of individuals born around the same time window, and
thus have the same age in any given year. A five years window is used.

As discussed above, the existence of unobserved determinants of labor force
participation induce a potential bias in estimations, especially for the case of
women. Thus, women are excluded from the main analysis, given their lower
labor force participation. Regardless, Figure 6 is separated between men and
women to illustrate the different dynamics of self-employment across these
groups. Similar trends are observed between men and women, although more
volatility and lower levels of incidence are observed for women.

Table 2 presents a characterization of the control variables by cohort. In the
first panel, the individual variables are characterized and in the second panel
it is the macroeconomic variables. It can be seen that, by cohort, the average
age is 41 years, the average schooling is ten years, and there is an average of
1.5 children per household (children under 6, and children between 7 and 18
years). Regarding the macro variables, the average GDP growth in the analyzed
period is 4.1%, with an average GDP gap of -1.1% and an average unemploy-
ment rate of 10%.
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FIGURE 6
COMPOSITION OF EMPLOYMENT BY AGE GROUPS FOR FIVE COHORTS
(% OF WORKING POPULATION)
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3. METHODOLOGY

As indicated in the previous section, a synthetic panel of 20 cohorts was
constructed in five-year windows. The main advantage of using this type of data
structure is that, assuming that individuals born in the same time window have
similar characteristics, individuals can be averaged in the same observation
per year. This aggregation allows to study the behavior of individual cohorts
throughout the income life cycle, controlling, in turn, the heterogeneity observed
between the different generational cohorts. This heterogeneity is determined by
the characteristics of each generation. Furthermore, the construction of these
cohorts allows for the usage of a large panel dataset, both in terms of observa-
tions and length of time, which is unusual for a developing country.

Using this synthetic panel, a fixed-effects model is estimated, which is con-
trolled by shared characteristics of each cohort. Thus, the estimated coefficient
for the variables of interest in the model will correspond to an effect shared by
all cohorts throughout the 53 years contained in the sample. Finally, by taking
the average values of each variable in each cell, volatility decreases at the level
of an individual, allowing for more efficient estimates in a context in which
control variables are limited.

However, this methodology limits the predictive capacity at the level of an
individual, since the coefficients found will only be applicable to averages for
each cell. On the other hand, the estimates could be biased in finite samples,
as we have different individuals representing the same cohort in different years
(Devereux, 2007).

From this data structure, the following fixed effects model per cohort is
estimated by ordinary least squares:

(1 Self,, = Xitﬂ+6a0tt tc¢t+e

where Self,, corresponds to self- employment of cohort 7 in period 7, measured as
the percentage of total employment in its two forms: employers (self-employed
who have at least one worker depending from them) and own-account workers
(self-employed who do not have workers depending on them).

Furthermore, we can assume that each individual chooses to work as self-
employed with a probability Self,, defined by her own characteristics and
economic activity according to equation (1). Given a large number of observa-
tions, the proportion of self-employed workers will be equal to this probability.
Thus, we will interpret the coefficients as changes in probabilities, although the
dependent variables are defined as rates.

The vector of control variables X, corresponds to averages per cell of the
following variables: number of children in the household under the age of six,
number of children in the household between the ages of 7 and 18, age, age
squared and years of schooling. In turn, act, corresponds to the macroeconomic
variables mentioned above, and c; is the cohort effect, which determines the
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entry into self-employment of individuals who were born around the same year,
which are independent of time. Finally, ¢, is the error term.

The inclusion of the fixed effect by cohort allows to mitigate the bias in the
estimation by including the characteristics of each generation, such as willingness
to engage in entrepreneurship, risk aversion, entry costs for each occupational
position, preferences for types of employment, educational quality, among
others. Given the use of these fixed effects, standard errors are estimated using
clusters at the cohort level.

Additionally, the robustness of the results is analyzed, incorporating into
the estimation the existence of persistence in the dependent variable, given the
time series nature of the observations by cohort. Assuming persistence of one
period, a model is proposed where the dependent variable is generated by an
AR(1) process.

) Self,, = auSelf; , | + X, B+ bact, +c; +¢,

with lad < 1. If parameter ¢ is non-zero, equation (1) will produce biased estimates
since it would ignore the dynamic nature of the dependent variable. Given the
bias induced by the inclusion of the lag of the dependent variable in a panel data
model, the estimation proposed by Arellano and Bond (1991) is implemented.

4. RESULTS
4.1. Cohort level estimation

Table 3 presents the results of estimating Equation (1) where the observation
unit is the cohort per year and includes fixed effects per synthetic cohort. We
can see that both the GDP growth rate and the GDP gap are positively correlated
with the proportion of employers. Also, a higher unemployment rate decreases
the proportion of employers. This suggests a pro-cyclical behavior of employers.
Furthermore, it can be seen that the magnitudes (in absolute value) are greater
than those obtained in the estimates made previously with observations at the
level of an individual.

In particular, a one percentage point increase in GDP growth produces a 0.1
percentage point increase in employers as a proportion of employed popula-
tion, an effect that is reduced to about half if the GDP gap is used. On the other
hand, increases of one percentage point in the unemployment rate produce a
0.04 percentage point reduction f in the percentage of employers, although this
effect is significant only at 10%.

Additionally, we can observe that the greater the GDP gap, the lower the
proportion of own-account workers. Similarly, the greater the unemployment,
the greater the proportion of own-account workers. These results suggest
countercyclical behavior by own-account workers. Specifically, an increase
of one percentage point in the unemployment rate causes a 0.26 percentage
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TABLE 3
FIXED EFFECTS ESTIMATION FOR SYNTHETIC COHORT PANEL
) @ A3) @ Q) (6)
% of employers % of own-account
Children younger than 6 -3.320%%* -3241%¥% -3 576%+* | -9 246%+* -9 530%** -7.986%**
(-6.06)  (-5.54)  (-6.19) | (-9.03) (-957)  (-8.58)
Children between 7-18 0.252 0.217 0.157 -1.330 -1.356  -1.050
(0.60) 0.49) 0.34) | (-1.41) (-1.46) (-1.25)
Age 9.340%** 10.03*** 10.31***| 2957 3.713 3.978
(2.99) (3.20) (3.29) (0.58) (0.74) (0.76)
Age squared -0.114%%  -0.123%%* -0.128**%* | -0.0344  -0.0450 -0.0428
(-2.81)  (-3.04) (-3.16) | (-0.51)  (-0.68)  (-0.63)
Years of schooling 1.530%#*% 1.536%** 1.606%** | 0.634 0.744* 0.548
(5.13) (4.85) (5.04) (1.44) (1.78) (1.52)
Economic activity:
—-GDP growth 0.110%%* -0.0238
(3.91) (-0.82)
—-GDP gap 0.0628%** -0.1327%#*
(2.50) (-3.72)
—Unemployment rate -0.0403* 0.260%**
(-1.73) (5.81)
Observations 540 540 540 540 540 540
R-squared 0.522 0.512 0.508 0.408 0.420 0.450

Note: Columns (1) to (3) use the percentage of employers in each period as a dependent variable.
Columns (4) to (6) use the percentage of own-account workers in each period as a dependent
variable. Standard errors are shown in parentheses, using clusters at the cohort level. ***_ *%*
and * indicate statistical significance at 1%, 5% and 10%, respectively.

point increase in own-account workers. On the other hand, an increase of one
percentage point in the GDP gap leads to a 0.13 percentage point reduction of

own-account workers.

The number of children under the age of 6 shows large negative coefficients
for all equations. This is especially true for own-account workers, where an
additional child under 6 in the household reduces occupation in this category
by 8 to 9.6 percentage points (it is important to note, however, that the aver-
age number of children under 6 is 0.5 for the complete sample). This provides
evidence for the additional risk associated with self-employment in terms of
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social protection or job stability, suggesting that the presence of children in the
household induces the search for wage-based employment.

The rest of the control variables are highly correlated with the percentage
of employers and to a low degree with the proportion of own-account workers
(the effects are not statistically significant). In particular, the greater the number
of years of average schooling in the cohort, the greater the probability of being
an employer, since the human capital acquired allows them to have a greater
probability of being entrepreneurs. Conversely, increased human capital does not
increase the probability of being an own-account worker. Similarly, we can see
that the average age of the cohort has a large positive and concave relationship
with the probability of being an employer, reaching its maximum at 41 years.

Thus, these results provide evidence in favor of the procyclicality of the
employer category, and own-account as a countercyclical job. This can be
understood as that the entrepreneur does it as of his own volition, while the
own-account worker takes it as a refuge job, in other words, such workers must
move to this type of employment because of the relative shortage of formal jobs.

4.2. Heterogeneous effects

One problem that affects the type of estimates presented is the heterogene-
ity detected for self-employed workers, even when disaggregated by employer
and own-account worker. For example, within the own-account worker group
there are professionals who practice their profession through consulting, while
within the employers” group there could be low-skilled small businesses. In
both examples, the relationship between the business cycle and the probability
of being an employer and own-account worker may be opposite to that found
in the estimation of the main equation.

Additionally, the presence of heterogeneous effects of economic activity will
determine which types of individuals benefit from economic growth. For example,
if higher growth makes all workers more likely to be employers, regardless of
their schooling, then economic activity does not cause greater inequality among
workers. Conversely, if growth only creates more opportunities for qualified
employers, then economic activity will tend to increase inequality.

To capture this heterogeneity, the sample is divided into two groups: workers
with more than twelve years of schooling (who have higher education) and work-
ers with twelve or fewer than years of schooling (complete secondary education
or lower). From this limited sample at the individual level, the synthetic panel
was generated using the previously described methodology.

Tables 4 and 5 show the results of these estimates for employers and own-
account workers, respectively. In the case of employers, we can see that the
effect is only maintained at its level of significance for those with less schooling,
where higher coefficients are observed than those observed in the estimates of
Table 3. At the same time, for workers with more than twelve years of schooling,
we can observe parameters similar in magnitude to the estimates in Table 3, but
they lose their significance.
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TABLE 4

21

FIXED-EFFECTS ESTIMATION FOR THE PERCENTAGE
OF EMPLOYERS BY SCHOOLING LEVEL

) @ &) 4) ) (6)
More than 12 years of schooling | Less than 12 years of schooling
Children younger than 6 -7.140%%* -7.185%** -7.122%**| -0.886*  -0.770  -1.174**
(-3.92)  (-3.96)  (427) | (-1.89)  (-1.54)  (-2.40)
Children between 7-18 ~ -1.055 -1.110 -1.110 0.244 0.245 0.106
(-1.15)  (-1.20)  (-1.21) 0.92) 0.92) (0.40)
Age 23.51%k% 24 91kx% 25 T4%%% | 3091 3.068 3.569
(4.70) (5.12) (5.35) (0.81) 0.79) (0.94)
Age squared -0.298*** -0.317*%%* -0.328***%| -0.0292  -0.0289  -0.0368
(-4.50)  (-4.93)  (-5.17) | (-0.59)  (-0.58)  (-0.75)
Years of schooling 3.305%#*  3381%*F*  3391%** | (.457 0.407 0.411
(6.24) (6.62) (7.20) (0.89) 0.77) 0.79)
Economic activity:
—-GDP growth 0.179* 0.0557+**
(1.94) (3.09)
-GDP gap 0.0706 0.0687%**
(1.19) (2.95)
—Unemployment rate 0.0496 -0.0718%*%*
(0.68) (-4.92)
Observations 540 540 540 540 540 540
R-squared 0.353 0.341 0.340 0.246 0.250 0.250

Note: The dependent variable is the percentage of employers in each cell. In columns (1) to (3) the
panel is constructed using only individuals with 12 or more years of schooling. In columns
(4) to (6) the panel is constructed using only individuals with less than 12 years of schooling.
Standard errors are shown in parentheses, using clusters at the cohort level. *#%*, ** and *
indicate statistical significance at 1%, 5% and 10%, respectively.

These results indicate that only for those with higher education the acquisi-

tion of an additional year of schooling is relevant.

This could be evidence that

only higher education can create the necessary skills to lead an enterprise of a
sufficient scale to hire workers (leadership, contact networks, financial education,
etc.), and that secondary education lacks training in relation to these capacities.
In the case of workers with fewer years of schooling, it seems that they do not
have the necessary entrepreneurial skills, and the level at which they access
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jobs as employers is mainly determined by economic activity. This result is
consistent with previous research documenting high volatility in the employ-
ment situation of the population with fewer years of schooling and resources
(Contreras et al., 2008).

TABLE 5
FIXED-EFFECTS ESTIMATION FOR THE PERCENTAGE OF OWN-ACCOUNT
WORKERS BY SCHOOLING LEVEL

M @ ) ) ©) (6)

More than 12 years of schooling | Less than 12 years of schooling

Children younger than 6 -6.799%*  -6.900%* = -5.914%% | -8.912%%* 9 (79%** 775]%**
(-243)  (-246)  (-247) | (-541)  (-547) (-541)

Children between 7-18  -1.933  -1.955  -1.748 | -1.732%* -1.800%% -1.349%
(1.60)  (-161)  (-145) | (2.13) (222) (-1.82)

Age -2.013 -1.649 -2.273 | 19.35%%  20.38%*%  20.29%*
(-0.35)  (-0.28)  (-0.38) (2.23) (2.33) (2.29)

Age squared 0.0361  0.0314  0.0429 | -0.238%* -0.252%*% -0.246%*
(0.48) 0.41) (0.55) (-2.12)  (223)  (-2.14)

Years of schooling 0.506 0.525 0.351 -1.395 -1.221 -0.875
(0.26) (0.28) (0.20) (-0.97)  (-0.86)  (-0.63)

Economic activity:

—-GDP growth -0.0322 0.0128

(-0.29) (0.27)
—-GDP gap -0.0674 -0.0874%**

(-1.02) (-2.29)
—Unemployment rate 0.207* 0.304%*
(1.91) (5.63)

Observations 540 540 540 540 540 540
R-squared 0.200 0.201 0.216 0.320 0.323 0.348

Note: The dependent variable is the percentage of own-account workers in each cell. In columns (1)
to (3) the panel is constructed using only individuals with 12 or more years of schooling. In
columns (4) to (6) the panel is constructed using only individuals with less than 12 years of
schooling. Standard errors are shown in parentheses, using clusters at the cohort level. **%*,
*#* and * indicate statistical significance at 1%, 5% and 10%, respectively.

In the case of own-account workers, a similar situation is observed. The
positive effect of the unemployment rate on own-account employment found
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in the main regression remains significant for low-schooling individuals and
marginally significant for high-schooling individuals. At the same time. GDP
growth is not significant for any of the schooling brackets, while the GDP gap
has a negative and significant effect only for own-account workers with low
schooling.

The results observed for this exercise indicate that workers with less educa-
tion are more sensitive to changes in the levels of growth and unemployment,
since the category they are in will be determined by their environment, and to a
lesser extent by their characteristics. This is because jobs accessible to people
with less education tend to be more precarious and, therefore, are more sensitive
to cycles. On the contrary, workers with higher education can remain in their
occupational position, regardless of economic activity, in line with the results
obtained in the previous section.

Finally, we can observe that the rest of the controls have significance levels
that depend both on the occupational category (own-account or employer) and
on their level of education (over or under twelve years). In the case of employers,
the number of children in the household, age and schooling have statistically
significant effects for highly educated workers. Quite the opposite happens in
the case of own-account workers whereby these variables are significant only for
individuals with low education. This indicates that for individuals with higher
education, it is their endowments that define the decision to be an employer or
not, without being affected by the economic cycle. In contrast, for individuals
with low education, both individual endowments and the economic cycle affect
the probability of being an own account worker.

4.3. Robustness Analysis

Given the time series nature of the observations by cohort, it is necessary
to address the possible persistence over time of the variables that make up
the panel. To incorporate the dynamic nature of the variables, the lag of the
dependent variable is included in the estimate, as indicated in equation 2. This
specification can be controlled for persistence in the dependent variable. The
estimation is made using the consistent generalized method of moments estima-
tor derived by Arellano and Bond (1991), and robust standard errors adjusting
for clusters on cohorts.

The estimation results are presented in Table 6. First, the lag of the dependent
variable is only significant for the estimates of the percentage of own-account
workers, which suggests that this variable contains a greater degree of persis-
tence. Secondly, we can see that the coefficients of the variables of interest
differ their magnitudes slightly. Third, significance levels increase in four out
of six coefficients. In fact, the effect of the GDP growth rate on the proportion
of own-account workers becomes significant. Lastly, tests for autocorrelation
in the first-differenced errors cannot reject the null hypothesis of no second-
order serial correlation, supporting the consistency of the estimates. In sum, the
robustness analysis carried out confirms the findings presented above.
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TABLE 6
ARELLANO-BOND ESTIMATION
¢y @) (©) ) Q) (6)
% of employers % of own-account
Lagged % of employers 0.119 0.121 0.139
(1.11) (1.13) (1.27)
Lagged % of own-account 0.212%%% (0.199%*%*  (.171%**
(3.99) (3.83) (3.13)
Children younger than 6~ -2.946%%* -2.932%%% 3 68%%* | -6,945%%* -7460%** -6.801%**
(-3.54)  (-345)  (-3.88) (-5.99)  (-6.87)  (-6.57)
Children between 7-18 0.0526  0.0259  -0.0959 | -1.685%* -1.733*%* -1.452%*
(0.13) (0.06) (-0.22) (-2.17)  (228)  (-2.03)
Age 6.868%*%  7.700%**  7.216%* | -2.331 -2.183 -0.520
(2.37) (2.65) (2.48) (-0.53)  (-049)  (-0.11)
Age squared -0.0835%* -0.0946%* -0.0901**| 0.0316 ~ 0.0290  0.0119
(221) (249 (239 (0.55) (0.50) (0.20)
Years of schooling LAOIF#*  1462%%%  1.525%%% | (.853%** (.956%** ().874%%*
(321 (3.09) (321 (3.42) (4.14) (3.90)
Economic activity:
~-GDP growth 0.115%#* -0.0552%*
(3.82) (-2.15)
-GDP gap 0.0646%** -0.122%#%*
(2.83) (-4.34)
—Unemployment rate -0.0599%** 0.211#**
(-3.14) (5.32)
Arellano-Bond test for
zero autocorrelation in
first-differenced errors:
—First order -2.9255%%  -2.956%*  -3.0126%* |-3.4983%** -3.4703#** -3 4933#**
—Second order -1.625  -1.5351  -1.4266 | -1.2208  -1.2768  -1.4506
Observations 500 500 500 500 500 500

Note: Columns (1) to (3) use the percentage of employers in each period as the dependent variable.
Columns (4) to (6) use the percentage of own-account workers in each period as the dependent
variable. Standard errors are shown in parentheses, using clusters at the cohort level. ***,
** and * indicate statistical significance at 1%, 5% and 10%, respectively. Rows “Arellano
Bond autocorrelation test” show z-statistics for respective tests in which the null hypothesis
corresponds to zero autocorrelation in the first-differenced errors.
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4.4. Additional results

The results found suggest that there is a relationship between business
cycles and the incidence of self-employment (differentiated for employers and
own-account workers). This section explores whether these cycles also affect
the position of these groups in the income distribution, and the composition
in terms of years of schooling. For example, in the face of an economic crisis,
the earnings of own-account workers could decrease due to a contraction in
demand. Furthermore, as a result of an increase in the supply of own-account
workers (as a consequence of a crisis), there could be a downward pressure in
this group’s income. Similarly, an economic crisis could induce the composition
of own-account workers in terms of years of schooling to be lower.

To examine the relationship between workers’ earnings and business cycles,
a relative measure of income is defined as the distance (measured in terms of
standard deviations) between the income per cohort / year of each type of self-
employed worker (employer and own-account) and the income of the rest of
the working population. With this, equation 1 is estimated now using the rela-
tive income of employers and own-account workers as the dependent variable.
Likewise, control variables are expressed in relative terms (for example, differ-
ence in schooling between employers and non-employers measured in years,
age difference between own-account and non-own account workers measured
in years, and so on).

Table 7 shows the results of these estimates. It can be appreciated that
the economic cycle variables are not correlated with the relative earnings of
self-employed workers. This suggests that the economic cycle only affects the
employment situation of the self-employed through its composition, as de-
scribed in previous sections. One possible explanation for these results is that
the changes in the relative position of the independent in terms of labor income
are due to variables other than those captured by economic activity. On the other
hand, since the survey focuses on the employment situation of individuals, the
information on income levels could be measured with error.

It should be noted, however, that these results do not constitute evidence for
a causal relationship between economic activity and income for self-employed
workers. This is because income levels are affected by the entrance and departure
of the population to and from the self-employed workforce. Rather, estimates in
this case should be interpreted as correlations, providing evidence as to whether
changes in relative income are expected for the self-employed workforce, when
economic activity increases.

To examine the relationship between the composition of self-employed
workers in terms of years of schooling and business cycles, the schooling of
employers and own-account workers is defined as a dependent variable, mea-
sured in number of years of average difference from the rest of the workers
for each cohort. Table 8 presents the results of the estimates considering these
dependent variables. The relevant coefficients indicate, therefore, in how many
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TABLE 7
FIXED-EFFECTS ESTIMATION OF RELATIVE INCOME FOR SELF-EMPLOYED
WORKERS

(M @ ©) ) ®) (6)

Own-account workers’ relative

Employers’ relative income .
income

Children younger 0.507 0.515 0.510 0.00700  0.00241  0.00863
than 6
(1.19) (1.23) (1.20) (0.07) (0.02) (0.09)

Children between 7-18  -0.151  -0.141  -0.129 | -0.0635 -0.0641  -0.0644
(086)  (0.81)  (-0.72) | (-134)  (-136)  (-1.33)

Age 0.0152  0.00995  0.0274 | 0.167**  0.167**  0.166%*
(0.09) (0.06) 0.17) (2.29) (2.28) (2.28)

Years of schooling 0.324%%%  0321%%%  (314%%% | 01105 0.110%% (.110%*
@51) (459 (446) | (7000 (7.02)  (7.15)

Economic activity:

—-GDP growth -0.00203 -0.00220
(-0.12) (-1.43)
-GDP gap -0.0133 -0.00165
(-0.86) (-1.04)

—Unemployment rate 0.0215 -0.000721

(1.30) (-0.45)
Observations 497 497 497 539 539 539
R-squared 0.121 0.123 0.126 0.212 0.212 0.211

Note: Columns (1) to (3) use relative income for employers in each cell as a dependent variable.
Columns (4) to (6) use relative income for own-account workers in each cell as a dependent
variable. Relative income is defined as the distance, measured in standard deviations, between
labor income of each self-employed worker and the rest of the working population. Standard
errors are shown in parentheses, using clusters at the cohort level. ***, ** and * indicate
statistical significance at 1%, 5% and 10%, respectively.

years the relative education of the self-employed increases when economic
activity increases.

The results indicate that the activity does not seem to significantly affect the
schooling of the self-employed, except in the case of the unemployment rate on
the relative schooling of employers (which is significant only at 10%), which
indicates that the increase in one percentage point of unemployment translates
into an increase in the average relative education of employers of 0.04 years in
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TABLE 8§

FIXED-EFFECTS ESTIMATION OF RELATIVE YEARS OF SCHOOLING FOR SELF-

EMPLOYED WORKERS

) @ &)

* ) (6)

Employers’ relative schooling

Own- account workers’
relative schooling

Children younger than 6 -0.788 -0.773 -0.765 | -0.816*  -0.846*  -0.814
(-1.57)  (-1.53)  (-1.50) | (-1.84)  (-1.86)  (-1.68)
Children between 7-18 -0.121  -0.0981  -0.0646 | -0.392%  -0.390*  -0.398*
(-0.55)  (-0.44)  (-029) | (-1.76)  (-1.77)  (-1.88)
Age 0.240 0.240 0.267 | -0.397#** -(0.394%*%* -0.402%**
(1.27) (1.24) (1.46) (-3.24)  (-3.100 (334
Economic activity
—-GDP growth 0.0105 -0.00815
(0.62) (-0.56)
-GDP gap -0.0165 -0.0114
(-1.25) (-1.28)
—Unemployment rate 0.0418* -0.00144
(2.08) (-0.08)
Observations 497 497 497 539 539 539
R-squared 0.028 0.030 0.045 0.046 0.048 0.045

Note: Columns (1) to (3) use relative schooling for employers in each cell as a dependent variable.
Columns (4) to (6) use relative schooling for own-account workers in each cell as a dependent
variable. Relative schooling is defined as the distance, measured in years, between years of
schooling of each self-employed worker and the rest of the working population. Standard
errors are shown in parentheses, using clusters at the cohort level. *** ** and * indicate

statistical significance at 1%, 5% and 10%, respectively.

relation to non-employers. This result indicates that, in times of higher unem-
ployment, employers with a higher level of schooling are more likely to remain
in their occupational position, a relationship that is not observed in the case of

own-account workers.

5. CONCLUSION

This paper analyzes the relationship between business cycles and the prob-
ability of being self-employed (separating employers and own-account workers)
using the University of Chile Employment and Unemployment Survey for Greater
Santiago for more than 50 years.
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The differentiation between employer and own-account worker was made
to distinguish whether self-employment is used as a source of entrepreneurial
opportunities or refuge from the shortage of wage-based employment.

Using the synthetic panel methodology, a significant correlation is found
between economic activity and the probability of being an employer and an
own-account worker. This correlation is particularly positive when considering
the probability of being an employer and negative when considering the prob-
ability of being an own-account worker. This result is relevant since it contributes
to the incipient literature on the role of external factors on self-employment.
Especially, the fact that the business cycle heterogeneously affects employers
and own-account workers is in line with the literature that seeks to analyze the
transmission mechanisms of the effect of the business cycle on employment
(Loayza and Rigolini, 2011; Gunther and Launov, 2012; Fernandez and Meza,
2015).

The results presented here contrast with those obtained by Puentes et. al.
(2007), which do not find a relation between business cycles and self-employment.
The difference could be explained by the usage of a wider time period in this
paper, along with the inclusion of direct measures of economic activity.

There are limitations in the implemented methodology that could affect the
interpretation of the results. For example, using the synthetic panel methodol-
ogy, movements from one job category to another are measured in aggregates
and not by individual. Therefore, all the interpretations of the coefficients are
at the level of the cohort average and are not particular to the individuals in the
sample. In particular, the effect of the business cycle may affect the aggregate
differently than it would affect individuals. Additionally, the current analysis
does not consider the effect of the individual’s employment history on their
probability of changing from one job category to another. For example, the
probability that a formal employee will remain in his category if he has already
been in it for a long period of time is not considered.

Additionally, it is important to note that these results may not correspond to a
causal relationship between economic activity and self-employment. For example,
flexibility induced by labor regulation may affect both self-employment and
growth simultaneously. Other unobserved variables, such as changes in cultural
attitude towards self-employment, could lead to increases in self-employment,
and in turn, drive economic activity.

Furthermore, it is not clear whether the results can be extrapolated to other
areas with different socioeconomic, territorial and productive characteristics,
given that EUS covers only the urban area of the Greater Santiago.

The results suggest that there is a segment of the population that requires
special attention in the presence of economic cycles. This segment corresponds
to individuals who, due to the economic cycle, are forced to access more vul-
nerable and informal jobs. Therefore, the formulation of public policies must
consider that, although these individuals may be employed, they lack a number
of social benefits that diminish their wellbeing.
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In the case of Chile, in recent years public policies have been formulated
which try to improve the conditions of self-employment. An example of this are
the laws that incorporate self-employed workers into social protection regimes.®
These laws require independent workers to contribute to the social security
system, offering them the benefits of healthcare insurance coverage, occupa-
tional accident insurance and pension contributions, among others. This way,
the continuous provision of social benefits to all types of workers is guaranteed.

Furthermore, the recent pandemic caused by the novel Coronavirus has
highlighted the importance of self-employment in the recovery of the labor
market. More recent reports of the results of the EUS show that self-employment
accounts for more than 70% of total growth in employment for the March
2020 — March 2021 period (see Centro de Microdatos, 2021), during a time of
economic downturn.

Future research should model employment dynamics using individuals’
employment history. In turn, it should be analyzed which characteristics of the
workers make them more exposed to economic cycles. These analyses would
permit to understand better how to focus public policies aimed at minimizing
the impact of economic cycles on employment.
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Resumen

Varios paises presentaron un crecimiento sostenido en los iiltimos 25 aiios del
siglo recién pasado. Aunque los arreglos institucionales han sido comiinmente
utilizados como factores para explicar la convergencia en crecimiento y niveles
de ingreso, el estudio de si las instituciones convergen no ha sido suficientemente
estudiado. Utilizando el enfoque de dindmica de distribuciones no paramétricas
y una muestral de 194 paises en el perido 1980-2010, este trabajo examina
si existe la tendencia de la transparencia en la informacion (IT) a converger
en el tiempo. Se encuentra que, aunque hay cierta evidencia de convergencia
incondicional, también la hay de clubes de convergencia a nivel regional y
de ingresos. El nivel de IT de paises de ingresos bajos y medios y de aquellos
situados en Africa y el Oriente Medio tienden a converger a niveles significati-
vamente menores que el promedio global. También encontramos una relacion
estrecha entre IT e ingreso.

Palabras clave: Convergencia institucional, transparencia en la informacion,
clubes de convergencia, dindmica de distribuciones, mobilidad.

Clasificacion JEL: C4, E02, F55, P48.

1. INTRODUCTION

The issue of convergence has long fascinated economists. Whether that be
a convergence of per capita incomes, income inequality, or across a range of
different factors, convergence has been a way for economists to think about
whether there is a tendency for countries across the world to ‘get closer’ to some
common level. With respect to per capita incomes, much of the focus has been
on the empirical verification of whether countries are, indeed, converging, or
whether we are instead experiencing divergence (e.g., Pritchett, 1997). Although
the evidence on unconditional convergence is still mixed, the idea of conditional
convergence appears to have some empirical validity. Conditional convergence
brings forth the idea that there are convergence clubs, whereby countries with
similar initial conditions and circumstances will ultimately converge to a similar
level of per capita GDP over time (e.g., Barro, 2015).

One of the driving factors behind economic growth is the institutional in-
frastructure of a country. Therefore, having an acceptable level of institutional
capacity in a country not only can maintain the law and order in the society but
also offer a required environment for promoting economic growth (e.g., Keefer
and Knack, 1997; Hall and Jones, 1999). More specifically, the provision of a
transparent and robust institutional environment can attract investment, which, in
turn, would lead to an increase in the overall income level of a country, thereby
making convergence possible for the developing countries through economic
growth. As a result, it calls for a thorough study of the evolution pattern of
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institutional information transparency (IT) of the countries so that pragmatic
policy suggestions can be acquired for the formulation of development policies
in promoting economic growth.

This paper, however, takes a slightly different approach to this issue. Instead
of investigating whether the institutional situation of countries plays a role in
their convergence of per capita income, we look at the issue of convergence
with respect to the informational transparency of the institutional environment
itself. At a global level, such institutional convergence might be expected to be
observed under periods of substantive globalization. Transactions across borders
are not frictionless, being subject to differences in regulations, contract enforce-
ment and so on, across borders. Therefore, to deepen economic integration in
the way we have observed in the late 20t century period, one might plausibly
expect to see a convergence in institutional information openness occurring
concurrently, as countries harmonize institutional arrangements to reduce the
transaction costs of cross-border flows.

A second consideration relates to the degree of potential spillovers concern-
ing the IT of institutions. If a country is surrounded by countries with stable and
transparent institutions, it is certainly plausible that their institutional arrange-
ments would be influenced by this. Conversely, being surrounded by countries
with unstable and opaque institutions would make it difficult to maintain one’s
institutions robust and effective in the face of this.

The question of institutional convergence has received far less attention in
the literature (e.g., Beyaert et al., 2019; Pérez-Moreno et al., 2020). The novel
contribution of this paper is twofold. Firstly, building on the distribution dynamics
methodology developed originally by Quah (1993a), we employ a new analytical
framework: the Mobility Probability Plot (MPP) which has not previously been
employed in a global context to look at convergence in institutional IT.! This
framework allows us to look not only at convergence, but also at the transition
dynamics over time, across both income levels, and regions in a comprehen-
sive worldwide sample of 194 countries. Secondly, we use this information on
institutional distributional dynamics to project forward and investigate whether
globally we can expect institutional I'T convergence (or divergence) in the future.

To clarify and motivate empirics, we first look at the existing literature in
Section 2. Section 3 discusses the specific institutional measure employed, as
well as the methodology of the distributional dynamics. Section 4 discusses our
results, while Section 5 offers some thoughts on the implications and limita-
tions of the paper.

Although the research output on institutional convergence has been slowly growing in
recent years, to the best of our knowledge, Beyaert ez al.’s (2019) study on the convergence
of euro area’s institutions is the only one to employ the distribution dynamics analysis
developed by Quah (1993a).
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2. LITERATURE REVIEW

Institutional capacity is important for economic growth (e.g., Barro, 1991).
Deeper institutional factors, such as the existence of a sound and stable legal
system, the quality of the bureaucracy, as well as outcome measures such as
corruption were all put forward as being plausible reasons why some countries
were able to grow faster than others.? Relating directly to the idea of institutions
and convergence Keefer and Knack (1997) employ datasets from the International
Country Risk Guide (ICRG), and Business Environmental Risk Intelligence to
isolate the role of the broader institutional landscape of countries in convergence.
Other papers subsequently followed, employing different methodologies and
institutional datasets (e.g., Chong and Calderon, 2003; Gwartney et al., 20006).
Since that time, it has been de rigueur for researchers to employ institutional
quality as one of the dominant factors in the convergence literature (e.g., Ahmad
and Hall, 2017). However, the issue of whether these institutions themselves con-
verge (either unconditionally or otherwise) has been curiously under-researched.
Intuitively, why might we expect institutions to converge over time?

Trade and globalization have been put forward as one avenue that could po-
tentially lead to institutional convergence. For example, the movement towards
free trade in goods, services and capital may require similar regulations and laws
within domestic economies to make them compatible with regulations and laws
in the partner countries. It could also be argued that competition, particularly
for capital, may lead to a ‘race to the top’ concerning implementing rules that
facilitate inflows of FDI (La Porta et al., 2008).

In the recent past there has been a concerted effort on the part of some mul-
tilateral organizations (such as the World Bank, IMF, and the European Union)
to impose certain institutional or governance conditions in order for countries
to qualify for loans, or to be eligible for Structural Adjustment Plans. By im-
posing these conditions, the explicit hope was that countries would improve
the institutional quality of their government, thereby promoting something of
a virtuous circle which would then allow them to reduce their dependence on
aid, or concessional loan facilities (Roland, 2004).

Furthermore, there are reasons to think that there might be, at best, condi-
tional institutional convergence. Theoretically, Blackburn ez al. (2006) develop
a model whereby multiple equilibria corruption clubs emerge. Mukand and
Rodrik (2005) are highly skeptical that a ‘one size fits all’ set of institutions
would be either useful or indeed workable, at a global level. Roland (2004)
discusses the issue of trying to fit a common set of ‘slow-moving’ institutions
into an environment where very different ‘fast-moving’ institutions exist. Others
(e.g., Rodrik, 2008) caution against the idea that Western-style institutions are

2 It is not the intention of this paper to delve into the entire institutional literature. For
further information, please refer to e.g., Rodrik et al. (2004) and Hall and Jones (1999)
on the issue of the institutional determinants of income, and Mauro (1995) for the initial
uses of these datasets to measure different aspects of institutions.
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universally applicable. De Long and Summers (1993) suggest that regional loca-
tion might play an important role in what could be termed ‘social capability’.
Collectively, these papers suggest that unconditional institutional convergence
is unlikely to occur, particularly if no account is made of geographical, histori-
cal, and cultural factors.

Regarding the empirical evidence on institutional convergence, Ahmad (2008)
finds some evidence of corruption convergence clubs emerging. Hall (2016)
employs measures of economic freedom to demonstrate convergence. Savoia and
Sen (2016), use the ICRG data on the rule of law, corruption, and bureaucratic
quality. Their results show some evidence of unconditional B-convergence oc-
curring slowly. Pérez-Moreno et al., (2020) and Schonfelder and Wagner (2019)
employ f3- and o-convergence? to analyze institutional convergence in the euro
area countries. Perhaps the closest in spirit to our study is Beyaert ez al. (2019)
who investigate convergence in the euro area. They employ the unit root tests
together with the distribution dynamics approach. Their results suggest a lack
of institutional convergence with regards to indicators extracted from the ICRG
database. Besides, Beyaert ef al. (2019) observe institutional deterioration or
even backsliding of the poorer peripheral or new (post-communist) states as
compared with the core countries from western and northern Europe.

One aspect of institutions that has recently gained some attention is the
measurement of the openness or transparency of political, legal, and bureaucratic
institutions. For example, Hollyer et al. (2011) and Williams (2009) develop
institutional indices derived from how much information is released by govern-
ments collated from the World Bank’s World Development Indicators (WDI)
database. There are potential economic and political benefits from greater
transparency such as lower inflation (Crowe and Meade, 2007), public debt and
budget deficits (Alt and Lassen, 2006). Focusing on information transparency
to look at the question of institutional convergence has other important benefits.
For instance, greater transparency can help reduce information asymmetries,
within domestic markets (Gilbert, 2011), as well as promote transactions across
borders. In other words, the greater the degree of (informational) openness, the
more confidence agents (domestic and foreign) can have when engaging in
economic transactions. Furthermore, informational transparency (IT) is likely to
also be an important consideration when thinking about the potential spillovers
between neighbours within the same geographical region (that is, whether we
observe ‘regional clubs’ of convergence). Greater IT may also help impose
constraints on the political class, in that their actions can be monitored by soci-
ety, and consequently help in reducing bureaucratic inefficiency and corruption

B-convergence measures whether the countries with lower values of a studied variable
(e.g., GDP per capita) are catching up over time with the countries with higher values of
this variable. In other words, -convergence occurs if e.g., a poorer country’s GDP per
capita grows faster than that of an initially richer country. The concept of o-convergence
refers to a decrease in a dispersion (variance) of studied variables (e.g., institutional
development) across countries.
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(Brunetti and Weder, 2003). The final reason is a more practical one, in that the
measure of IT used in this paper has extensive coverage across time and coun-
tries. Governments have (or at least had) a virtual monopoly over the release
of information — both its quantity and quality, but also the infrastructure that
allows for its dissemination. Information flows can therefore provide important
clues as to governmental intent.

With improvements in technology over the latter part of the 20 century,
particularly concerning the transmission of information, one might imagine
that convergence across countries would indeed be possible in this realm. It
is to this issue that we now turn our attention. Nevertheless, it is important to
note that in what follows we are not ascribing any causal mechanism to this
convergence. The crucial point here is to establish the existence (or otherwise)
of institutional IT convergence. Once this has been established robustly, as is
the intention here, then subsequent research can begin to unpick some of these
causal mechanisms. Furthermore, we are not claiming that IT is the only way
to observe broad institutional convergence.

3. DATA AND METHODOLOGY
3.1. Information transparency index

The measure of IT used in this study comes from the Information Transparency
Index developed by Williams (2015). He derives a composite index for IT using
existing datasets, for over 190 countries over the 1980-2010 period.* As such,
IT Index focuses on measuring the quantity, quality and infrastructure associ-
ated with the release of information by governments such that a higher score
represents a higher level of IT in the country (Williams, 2015).

As discussed previously, one of the main purported benefits of greater
information transformation is that it facilitates greater investment by reducing
transaction costs through a reduction of informational asymmetries between
contracting parties. This is measured in the above index through both the quan-
tity and quality of information produced. The quantity is important because the
information available covers a greater range of economic indicators that might
matter to decision-makers when considering an investment in an economy.
Therefore, the index includes the quantity of information released by countries,
obtained e.g., from the World Bank and IMF databases.

4 Due to the lack of available information for some countries data begins after 1980. More
specifically, we use an unbalanced sample, with the number of countries (with scores for
the Information Transparency Index) increasing from 153 after 1980 and reaching 191 by
2010 (Williams, 2015). However, over the entire period (1980-2010) in different years,
194 countries have scores for the Information Transparency Index. The list of all 194
countries by region and income groups is shown in Table Al and A2 in the Appendix.
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However, quantity is not of much use to these agents if it cannot be relied
upon, which is why the second sub-index includes the quality of the informa-
tion. For example, using the World Bank’s Statistical Capacity Indicator, which
attempts to measure the quality of information produced by national agencies.
The third element of the index relates to the ability of governments to widely
distribute that information — hence the inclusion of ‘information flows’ from the
index of globalization by KOF Swiss Economic Institute, and the proportional
number of radios, as a proxy for the ability of society to receive that informa-
tion. Collectively, this IT index is a useful candidate with which to look at
convergence, even if only as a first step towards future research on this issue,
as it broadly captures an institutional aspect that is vital for economic develop-
ment (information). Figure 1 below summarizes these three sub-indices, whilst
Table 1 provides additional information on all indicators and their sources used
in the composition of the IT index.

FIGURE 1
COMPOSITION OF INFORMATION TRANSPARENCY INDEX

Information
Transparency
l‘gz:':::;n Information Processes Information
s (quality) infrastructure
(quantity)

Source: (Williams, 2015).

As Tables 2 and 3 demonstrate, the average scores for IT vary consider-
ably across regional groups, as well as income. With respect to regions, Africa
(Europe) on average has the lowest (the highest) IT scores over the 30 years
of investigation. In terms of income groups, the high-income OECD countries
have the highest average IT scores, and low-income countries have the lowest
average, thereby suggesting that a bidirectional causality between IT and the
capacity of the resources of the country may exist.
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TABLE 1

SOURCES OF INFORMATION TRANSPARENCY

Transparency
Sub-Category

Indicator (Source)

Accessed from

Quantity of

Release of Financial Information

http://andrewwilliamsecon.

Radios per 1,000 population (World
Bank’s WDI)

E-government - web measure,
infrastructure, participation (United
Nations survey)

Information Index (IMF’s International Financial wordpress.com/datasets/
Statistics)
Release of Economic and Social http://andrewwilliamsecon.
Information Index (World Bank’s wordpress.com/datasets/
WDI)
Release of Balance of Payments http://andrewwilliamsecon.
Information Index (IMF’s Balance ~ wordpress.com/datasets/
of Payments database)
Central Bank Transparency - http://www.central-bank-
Economic Transparency (Bank for ~ communication.net/links/
International Settlements)
Institutional Profiles database — http://www.cepii.fr/institutions/EN/
Quantity (CEPII’s Institutional ipd.asp
Profiles Database)
Statistical Capacity Indicator — http://go.worldbank.org/
Periodicity and timeliness (World UIOWGV6KWO
Bank)
Quality of Banking Disclosure index (World http://econ.worldbank.org/WBSITE/
information Bank’s Banking Regulation dataset) EXTERNAL/EXTDEC/EXTRESE
ARCH/0,,contentMDK:20345037~p
agePK:64214825~piPK:64214943~t
heSitePK:469382,00.html
Institutional Profiles database http://www.cepii.fr/institutions/EN/
— Process (CEPII’s Institutional ipd.asp
Profiles Database)
Statistical Capacity Indicator http://go.worldbank.org/
— Source data and Statistical UIOWGV6KWO0
Methodology (World Bank)
Central Bank Transparency - http://www.central-bank-
Procedural Transparency (Bank for ~ communication.net/links/
International Settlements)
Information KOF Index of Globalization (KOF  http://globalization.kof.ethz.ch/
Infrastructure Swiss Economic Institute) (Sub-section data on ‘information

flows”)

WDI (2005) for 1980-2000,
Indices of Social Development for
2001-2010
http://unpan3.un.org/egovkb/about/
index.htm
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TABLE 2
REGIONAL INFORMATION TRANSPARENCY
Region Mean Standard Deviation
Africa 40.19 12.14
Asia 44.03 17.54
Europe 65.25 13.04
Middle East 48.22 13.04
North and Central America 54.16 12.39
Oceania 43.01 18.80
South America 58.47 10.24
World 49.53 16.65

Note: Average scores and standard deviations over 30 years (1980-2010).

TABLE 3
INFORMATION TRANSPARENCY BY INCOME GROUPS

Income Group Mean Std. Dev.
High-income OECD 70.08 9.47
High-income Non-OECD 52.81 13.47
Upper-middle-income 50.06 13.81
Lower-middle-income 44.14 12.95
Low-income 35.25 12.18

Note: Average scores and standard deviations over 30 years (1980-2010).

Table 4 shows the annual coefficients of variation (CVs) and annual per-
centage changes in CVs for the IT scores at the global level. Overall, it can be
observed that over time, the values of CV gradually declined during the 1980-
2010 period. Likewise, most annual changes in the CVs are negative, while the
last small positive change (0.36 per cent) occurred in 1996. Therefore, Table 4
shows some evidence of o-convergence in countries’ IT, more so regarding the
second half of the investigated period.

Figure 2 can help illustrate the issue of regional convergence in IT over time.
At a broader level, Figure 2 demonstrates evidence of ‘catch-up’ at a regional
level. For example, in 1980 there was a 15-point gap between the average IT
score for North and Central America and Asia. However, by 2010 this gap had
been reduced to around 3 points. Although of a smaller magnitude, there is even
some evidence of convergence between North and Central America, and Africa
(a 15-point gap decreased to around 10 points).
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TABLE 4
IT SCORES’ COEFFICIENT OF VARIATION AND ANNUAL PERCENTAGE CHANGE
Year 1980 1981 1982 1983 1984 1985 1986 1987 1988 1989 1990
Cv 3745 36.86 35.66 35.74 34.17 3330 32.68 3275 32.80 32.14 32.46
% change -1.58 -326 022 -439 -255 -1.86 021 0.15 -201 1.00 -1.58
Year 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001
Cv 32.06 33.63 3328 33.75 33.95 34.07 33.53 3224 3140 29.61 28.46
% change -123 490 -1.04 141 059 035 -1.58 -3.85 -2.61 -570 -3.88
Year 2002 2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010
Cv 28.14 2574 24.41 23.57 2255 2248 2223 2207 2032
% change -1.12 -853 -517 -3.44 -433 -031 -1.11 -0.72 -7.93

Note: The above calculations are based on a global sample during the 1980-2010 period.

FIGURE 2
REGIONAL INFORMATION TRANSPARENCY: 1980-2010
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Note: The horizontal axis corresponds to the full 30-years period of investigation. The vertical axis
represents the average scores of the Information Transparency Index for countries in three
regions: Africa, Asia, and North and Central America.

Source: Authors’ calculation.

3.2. Analytical framework

The nonparametric approach of distribution dynamics is used in this paper
to study the evolution and future development of IT in various regions and
income groups. This approach was firstly proposed by Quah (1993a, 1993b). It
is now frequently employed in convergence studies (e.g., Maasoumi et al., 2007;
Juessen, 2009; Cheong et al., 2019), and has several merits. Firstly, it considers
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transitional dynamics so that it can reveal the evolution pattern of I'T, while other
approaches cannot provide this kind of important information. Secondly, it can
provide a forecast of future distribution and finally, it can provide details of the
mobility of the countries. Routinely employed 3-convergence and o-convergence
cannot offer such details, instead only providing a summary of statistics for the
evolution of the distribution. Furthermore, - and o-convergence are regarded
by some as a misleading or insufficient test of the convergence hypothesis (e.g.,
Quah, 1993b; Maasoumi et al., 2007).

There are two approaches to distribution dynamics analysis, namely the
Markov transition matrix approach and the stochastic kernel approach. The
latter is used in this paper because it can circumvent the problem of arbitrary
demarcation of states. Indeed, this approach has a continuous infinity of states
and can be considered an extension of the Markov transition matrix approach
(Cheong and Wu, 2018). The method is centered on the bivariate kernel estima-
tor which can be expressed as:

R J— -X, y-Y,
(1) Flxy)= Zile[x P Y j

where h; and h, are the bandwidths, X; is an observed value of the relative IT>
of a country at time ¢, Y, is the observed value of relative transparency for that
country at time 7+/, K is the normal kernel function, and » is the number of
observations. The bandwidths /, and h, are worked out optimally according
to the procedure suggested by Silverman (1986). Assuming that the evolution
of the distribution is time-invariant and first order, and the distribution at time
t + Tdepends not on any previous distribution but on ¢ only, then the relationship
between the distributions of the relative IT values at time ¢ and time ¢ + 7 can
be computed as:

o) fure(2)= ], 82 (20 fy (x)dx

where f,(x) is the density function of the distribution at time ¢, f,,,(z) is
the 7-period-ahead density function of z conditional on x, and g_(zlx) is the
transition probability kernel which maps the distribution from time 7 to t + 7.
(see Juessen, 2009 for details). The final distribution, given the transitional

In conducting stochastic kernel analysis, it is preferable to express the figures as relative
values to make the comparison easier. Thus, the global average of information transparency
is calculated for each year, and then the scores for each country are divided by this average
to compute the relative IT value of each country. Consequently, a country’s relative IT
greater (less) than one indicates that this country’s IT is above (below) the global average
IT value.
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dynamics remain unchanged, can be examined by the ergodic distribution. The
ergodic density function can be computed by:

3) Fu@)= e (o) fu () dx

where f, (z) is the ergodic density function. However, to consider the relative
sparseness of data, the adaptive kernel method with flexible bandwidth is used
in this study. There are two main steps in the analysis: the first one is to compute
a pilot estimate, and the second step is to rescale the bandwidth by a ratio that
is based on the density at that point. This method can tackle the issue of under-
smoothing in the areas with only a little data and can eliminate the problem of
over-smoothing in areas with a lot of data. It can thus provide a better forecast
of the transitional dynamics. However, given that the analysis needs to have
an adequate number of transitions to provide reliable and accurate results, the
data are aggregated into three episodes of transition, and annual transitions are
used in the analysis.

A new framework of the stochastic kernel approach, namely the Mobility
Probability Plot (MPP), is used to present the results (Cheong and Wu, 2018).
The MPP has many advantages over the traditional tools used in presenting the
results of the stochastic kernel approach. For example, it can greatly improve
visual presentation and facilitate insightful comparisons.® The net upward mo-
bility probability, p(x), is calculated as:

©) p(x)= I:gf(z|X)dz —f:gf(zlx)dz

The MPP shows the net upward mobility probability against the relative IT
value, expressed as a percentage ranging from -100 to 100. A negative (positive)
value means that countries have a net probability of moving downward (upward)
in the distribution. Thus, by examining the MPP, we can identify countries’
transitional dynamics. Furthermore, several MPPs can be superimposed in one
figure, which, in turn, can greatly facilitate comparison otherwise not feasible
if one uses the traditional visual tools of the stochastic kernel approach.

Stochastic kernel analysis is first conducted using the data of all the coun-
tries to examine the global evolution of IT. The dataset is first divided into three
episodes, namely, 1980-1990, 1990-2000, and 2000-2010, i.e., there are 10
annual transitions in each episode. Given that similar cultural values can often
be observed across countries situated close to each other, the division according
to geographic regions can provide vital information on the development of IT

6 This method has been recently employed in various research areas, such as in industria-
lization (Cheong and Wu, 2018), electricity consumption (Cheong et al., 2019) and even
credit ratings (Lee et al., 2021).
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across different cultural settings. However, some may argue that transparency is
not determined by culture or geographic regions, but is a by-product of income,
and therefore more dependent on the capacity of the country. Therefore, the da-
taset is also divided according to income. Therefore, the data is further divided
into smaller datasets according to geographic regions and income groups. More
specifically, In the first stage of analysis, the countries are divided into seven
regions: Africa, Asia, Europe, Middle East, North and Central America, South
America, and Oceania.” The countries are then divided into five income groups
in line with the World Bank’s classification: high-income OECD, high-income
non-OECD, upper-middle-income, lower-middle-income, and low-income. For
the list of countries by region and income groups please see Table Al and A2
in the Appendix.

4. RESULTS AND DISCUSSIONS
4.1. Distribution dynamics for all countries
The contour map of the transition probability kernel for relative IT of all

countries is shown in Figure 3. It should be noted that the horizontal (vertical)
axis represents the value of relative transparency at time # (1+1).

FIGURE 3
CONTOUR MAP OF TRANSITION PROBABILITY KERNEL FOR RELATIVE
IT OF ALL COUNTRIES

08

Note: The horizontal axis represents the value of relative transparency at time t, and the vertical
axis represents the value of relative transparency at time t+1.
Source: Authors’ calculation.

7 Inthis study, Oceania as a region corresponds to the Pacific Island Countries, New Zealand,
and Australia.
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There are four significant peaks in Figure 3, indicating that the distribution
is not even and there are clusters of countries. Furthermore, we can observe
that the peaks are situated along the 45-degree diagonal, while the transition
probability kernel is narrow. Hence, the persistence in the relative IT is high and
most of the countries will remain at their relative transparency levels without
moving upwards or downwards in the coming years.

The Mobility Probability Plot (MPP) of all countries is shown in Figure 4,
whilst the MPPs of all countries across the three decades are presented in Figure 5.
The MPP plots the net upward mobility probability against the relative IT value. It
can be observed from Figure 4 that the MPP lies above the horizontal axis between
0 and 1 and intersects it at about 1. This means that countries with relative IT
values lower than the global average (equal to 1) have a higher tendency to move
upwards over time. By the same token, the MPP lies below the horizontal axis
after the intersection point, which implies that the countries with above-average
relative IT values tend to move downwards in years to come. This will lead to
convergence as many of the countries will move towards the average in the long
run, though most will stay at the same levels in the short run because of the high
persistence as observed in Figure 3. It means that the countries will move very
slowly and so it takes a very long time to achieve convergence. Moreover, the
above results seem to corroborate findings presented in Table 4, i.e., the evidence
of o-convergence occurring over time for countries’ IT worldwide.

FIGURE 4
MOBILITY PROBABILITY PLOT (MPP) FOR RELATIVE IT OF ALL COUNTRIES
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Note: The horizontal axis represents the value of relative transparency, and the vertical axis represents
the MPP.
Source: Authors’ calculation.

Figure 5 shows the MPPs for the three different transition episodes. The
MPPs move higher for values between 0 and 1 overtime, and they move lower
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for values higher than 1. However, for the extremely low-IT countries, the per-
formance of the 2000-2010 decade is slightly worse than that of 1980-1990. This
implies that the tendency towards convergence has increased across time, even
though it may take a long time to achieve due the high persistence (Figure 3).

FIGURE 5
MOBILITY PROBABILITY PLOT (MPP) FOR RELATIVE IT OF ALL COUNTRIES
ACROSS THREE DIFFERENT PERIODS

e 2000-2010 e 1990-2000 e 1980-1990

Note: The horizontal axis represents the value of relative transparency, and the vertical axis represents
the MPP.
Source: Authors’ calculation.

FIGURE 6
ERGODIC DISTRIBUTION OF ALL THE COUNTRIES
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Note: The horizontal axis represents the value of relative transparency, and the vertical axis represents
the proportion.
Source: Authors’ calculation.
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This result is confirmed by the ergodic distribution (Figure 6), where the
peak lies around the value of one. However, there is another small peak around
1.3, which suggests that convergence clubs may emerge in the future, with many
countries attaining the global average level of IT, while some countries attaining
an above-average level.

4.2. Distribution dynamics for different regions

Although the analysis of the global development in IT is illuminating, it is
also of interest to examine the transitional dynamics of different regions in the
world. Therefore, the data is divided into seven regions and a stochastic kernel
analysis is conducted individually for each of the regions. Figure 7 shows the
contour maps of the transition probability kernels. The peaks are situated close to
the diagonal, which again indicates that persistence is very high for every region.
Two clusters of countries can be found in Panel A (Africa). Furthermore, many
African countries have below-average relative IT values between 0.6 and 0.8.

Panel B shows that the countries in Asia tend to cluster around values
between 0.5 and 1. Moreover, we can observe that many European countries
(Panel C) have above-average relative IT values of 1.4, whereas in the Middle
East (Panel D) many countries cluster around a value of 0.8. Panel E shows that
most (some) countries in North and Central America cluster around two above-
average IT values of 1.1 (1.4). Similarly, Panel F shows that many of the countries
in South America have relative IT values of 1.1 and 1.3. Lastly, countries in
Oceania (Panel G) also exhibit similar characteristics as many (some) appear
to cluster around the values of 1 (1.6). However, the ‘dumbbell’ shape of the
contour map suggests that the disparity between these two groups of countries
is substantial. In sum, the stochastic kernels of many regions have twin peaks,
thereby indicating that the countries within these regions have very different
transitional dynamics. Perhaps unsurprisingly, this would seem to refute the
idea that similar institutions are found in areas located geographically nearby.

The MPPs by region are shown in Figure 8. Given that countries have a
higher tendency of moving upwards (downward) if the MPP lies above (below)
the horizontal axis, one can expect countries to congregate around a value that
is close to the intersection points in years to come. Hence, several intersection
points suggest that the ergodic distribution will have multiple peaks, i.e., the
emergence of convergence clubs is more likely to occur.

Looking at the MPPs of Africa (Panel A) and the Middle East (Panel D) region
we can observe that both MPPs intersect the horizontal axis at values smaller
than 1, indicating that some of the below-average countries in these regions will
move further downwards. This finding is disturbing as it means that convergence
to the global average may be difficult for some of these countries. In contrast,
Panel B shows the Asian MPP intersecting the horizontal axis at the value of 1,
thereby indicating that convergence of Asian countries to the global mean is far
more likely. Panel C shows that the MPP of Europe intersects the axis around the
values of 1.36, thus it can be expected that the European countries will converge
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FIGURE 7
CONTOUR MAPS OF TRANSITION PROBABILITY KERNEL FOR RELATIVE IT OF
DIFFERENT REGIONS
Panel A: Africa Panel B: Asia
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Note: The horizontal axis represents the value of relative transparency at time t, and the vertical
axis represents the value of relative transparency at time t+1.
Source: Authors’ calculation.
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FIGURE 8
MOBILITY PROBABILITY PLOTS (MPPS) FOR RELATIVE IT OF DIFFERENT REGIONS
Panel A: Africa Panel B: Asia
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to an above-average value in years to come. Panel E shows that the MPP of the
North and Central America region is the most volatile along large sections of
the horizontal axis. Furthermore, the MPP of the South America region moves
down and intersects the horizontal axis at several points (1.11, then at 1.18, and
again at 1.29). A similar but more pronounced and dispersed pattern is visible
in Oceania (Panel G) where the MPP intersects the axis at 0.97, 1.27, and 1.53.

Figure 9 presents regional MPPs across three decades. We can observe that
with time, many MPPs move higher (lower) for the values below (above) 1. Such
a movement in the MPP can lead to faster convergence, as the below- (above)
average countries will have a much higher probability of moving upwards
(downwards). This tendency, however, is not universally observed. More spe-
cifically, Panel G (Oceania) shows that in countries with IT values below 1, the
MPP of the 2000-2010 (1980-1990) period is plotted above (below) the other
two MPPs. Thus, the transitional dynamics of those below-average countries
have deteriorated over time.

Figure 10 shows the ergodic distributions by regions, which reveals the potential
future distribution of relative IT in the long run. It can be observed that Asia will
converge to the global average in the future (under the assumption of no changes
in transitional dynamics). Africa and the Middle East will, however, converge to
a value much lower than the average, whilst Europe, North and Central America,
South America, and Oceania will converge to above-average IT values. Moreover,
a twin (three) peaks pattern can be observed in ergodic distributions representing
Africa, South America, and Oceania (North and Central America) regions. These
findings are in line with the conclusions derived from the MPPs (Figure 8).

It is worth noting that the results show how a lot of countries situated in the
Global North regions enjoy higher levels of IT than their peers in the Global
South. For example, the countries in Europe and North America (Africa and the
Middle East) would converge to IT values higher (lower) than the global aver-
age. Asia would converge to the global average IT, perhaps because this region
consists of rich (e.g., Japan and South Korea) and poor (e.g., Afghanistan, and
Bangladesh) countries alike. This may indicate that the evolution of IT could be
related to the economic performance of a country. It thus calls for an in-depth
analysis of the relationship between the levels of income and development in
IT in the future.

4.3. Distribution dynamics for different income groups

To examine the relationship between income and transitional dynamics of
IT, countries have been divided into five income groups, namely: high-income
OECD, high-income non-OECD, upper-middle-income, lower-middle-income,
and low-income. Figure 11 shows the contour maps of these groups. We can
observe many clusters within the same income group. In fact, at least two
significant peaks can be found in every income group. Another finding is that
persistence is high for all the income groups, which suggests that a lot of the
countries will have a high probability of remaining at their relative levels of IT.
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FIGURE 9
MOBILITY PROBABILITY PLOTS (MPPS) FOR RELATIVE IT
OF DIFFERENT REGIONS ACROSS DIFFERENT PERIODS

Panel A: Africa Panel B: Asia
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Note: The horizontal axis represents the value of relative transparency, and the vertical axis represents
the MPP.
Source: Authors’ calculation.
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FIGURE 10
ERGODIC DISTRIBUTIONS OF DIFFERENT REGIONS

Panel A: Africa Panel B: Asia
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Note: The horizontal axis represents the value of relative transparency, and the vertical axis represents
the proportion.
Source: Authors’ calculation.
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FIGURE 11
CONTOUR MAPS OF TRANSITION PROBABILITY KERNEL FOR RELATIVE IT OF
DIFFERENT INCOME GROUPS
Panel A: High-income OECD Panel B: High-income non-OECD
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Note: The horizontal axis represents the value of relative transparency at time t, and the vertical
axis represents the value of relative transparency at time t+1.
Source: Authors’ calculation.
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Figure 12 shows that the MPP of the high-income OECD countries (Panel A)
intersects the horizontal axis at 1.37 which is the highest amongst all the income
groups. Panel B shows that the MPP of the high-income non-OECD countries
intersects the axis at several points, however, the values of these intersections
are much lower than those in Panel A. In fact, by comparing Panels A and B, it
can be observed that the transitional dynamics of the high-income non-OECD

FIGURE 12
MOBILITY PROBABILITY PLOTS (MPPS) FOR RELATIVE IT
OF DIFFERENT INCOME GROUPS
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Source: Authors’ calculation.
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countries are far more complicated than those of the OECD countries. Since
there are multiple intersection points in Panel B, the high-income non-OECD
countries have a high probability of having several peaks in the ergodic distribu-
tion. This undoubtedly reflects the significant heterogeneity of this group, given
countries ranging from oil-rich Middle East states such as Kuwait and the UAE
to Hong Kong, and the Baltic states.

It is worth noting that the lower the income, the smaller the values of the
MPPs’ intersection points observed in Figure 12. For instance, Panel E shows that
the MPP of the low-income countries intersects the axis at several points from
0.32 to 0.80, thereby indicating that the below-average transparency countries
in the low-income group have a lower tendency of moving upward than their
counterparts from the high-income OECD group. Thus, an important finding of
this study is that there appears to be a strong relationship between income and
upward mobility in IT. Panel E shows that the MPP of the low-income countries
lies below the horizontal axis for values greater than 0.83. Furthermore, enti-
ties with a relative IT value of 1 have a 27 per cent net probability of moving
downwards. This is somewhat concerning, as it means that the below-average
countries in the low-income group are more likely to move further downwards
in the future distribution. The difficulty of moving upward for the low-income
countries suggests the existence of a development trap in IT.

Figure 13 shows the MPPs of different income groups across the three time
periods. In Panel A (high-income OECD countries) the MPP of the 2000-2010
period lies below the MPPs of the earlier (1990-2000 and 1980-1990) periods
for the IT values greater than the intersection point, indicating that the countries
with high informational transparency have become more susceptible to falling
downwards across time. Moreover, also on the left of the intersection with the
horizontal axis, the MPP of the 2000-2010 period lies below the MPP of the 1990-
2000 period, thus implying that the upward movement of countries with lower
relative IT values decelerated somewhat during the most recent of investigated
decades. Furthermore, we can observe a fair degree of resemblance amongst
the MPPs of other income groups, which indicates that there is no substantial
change to the transitional dynamics over time.

Figure 14 shows that ergodic distributions of all the income groups are
quite dispersed, apart from the high-income OECD countries which have a
noticeable high peak. It implies that the OECD countries will achieve similar
levels of transparency in the future, while the other countries will exhibit large
disparity. It is worth noting that the dramatic difference in shape between the two
high-income groups (Panels A and B) suggests that factors other than income
may also play a role in the transitional dynamics of countries’ IT. Moreover, it
is found that except for Panel A (high-income OECD countries), distributions
have multiple peaks, thereby suggesting the emergence of convergence clubs.
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FIGUREI 13
MOBILITY PROBABILITY PLOTS (MPPS) FOR RELATIVE IT OF DIFFERENT
INCOME GROUPS ACROSS DIFFERENT PERIODS
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Note: The horizontal axis represents the value of relative transparency, and the vertical axis represents
the MPP.
Source: Authors’ calculation.
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FIGURE 14
ERGODIC DISTRIBUTIONS OF DIFFERENT INCOME GROUPS
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Note: The horizontal axis represents the value of relative transparency, and the vertical axis represents
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Source: authors’ calculation.

The findings in this section suggest that there is a positive relationship
between the level of income and that of IT. The differences in IT can to a large
extent be accounted for by the level of income and this is in line with our previ-
ous findings which suggest that there may be a bidirectional causality between
IT and economic performance. If a country has a higher level of income, it can
devote more resources to enhancing and improving IT. This, in turn, would
lead to a surge in investments which may then contribute to higher economic
growth, thereby resulting in a much higher level of income in the future. This is
an alarming finding indicating that convergence clubs may emerge because of
the sequence of reciprocal cause and effect in which the levels of income and
IT strengthen each other in this process.
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5. CONCLUSIONS

This paper has applied a nonparametric (dynamic distribution) approach
to the issue of institutional convergence, using Williams’ (2015) measure of
Information Transparency (IT) in a global case study. Several issues stand out
from this analysis. In the full global sample, there is some evidence supporting a
slow move towards unconditional convergence in IT over time. However, closer
examination reveals that there is stronger evidence for conditional convergence,
whereby countries will move towards IT levels higher or lower than the global
average, depending on their specific conditions.

The results derived from the regional analysis show that the countries
within the regions of Europe, North and Central America, South America,
and Oceania can converge to a value higher than the global average level
of IT, while the countries within Asia will converge to the global average.
Unfortunately, the results also show that the countries within the regions of
Africa and the Middle East will converge to IT values much lower than the
global average. Importantly, the ergodic distributions of many regions have
more than one peak, thereby indicating the emergence of convergence clubs
in many parts of the world.

Turning to the results derived from the study based on countries’ income levels,
the ergodic distribution of the high-income OECD countries has a noticeable
single peak, while the distributions of other income groups are quite dispersed
with multiple peaks. This implies that the OECD countries can attain a similarly
high level of IT in the long run, while large disparities and convergence clubs
will occur within other income groups. Another salient finding is that there is
a positive relationship between income and IT levels, and the differences in IT
can to a large extent be accounted for by the income levels. The findings derived
from this study suggest that there may be a bidirectional causality between IT
and economic performance. Given that the two can strengthen each other in
the process, this may aggravate global disparity and lead to the emergence of
convergence clubs in the future. Therefore, it is necessary to consider the income
effect in formulating development policies for enhancing IT. Furthermore, be-
cause the two factors are positively related, they should be considered together
in policy design.

The findings also pinpoint the importance of IT in the role of economic devel-
opment and more resources should be supplied for improving IT while striving
for economic growth. Furthermore, these findings may prove more meaningful
to developing countries, and policies should be introduced there to increase I'T
accordingly. More assistance should be provided to the poor countries for set-
ting up a satisfactory system of IT so that they can catch up with the developed
countries in the years ahead. The analysis of this paper also depicts the evolution
of IT by employing the new framework of the stochastic kernel approach, i.e.,
the Mobility Probability Plots (MPPs). MPPs highlight the convergence to a low
level of IT for the low- and lower-middle-income countries and those situated
in Africa, and the Middle East regions.
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Overall, our findings give rise to a great concern for the efforts to promote
IT around the world. Nevertheless, this is nascent research, of which this paper
should be seen as only a small first step. It thus calls for another in-depth analy-
sis of the determinants of IT. Moreover, it is worth noting that although the
employment of MPP can provide information on the evolution of distribution,
there are limitations to this approach. The first one is that the analytical results
must be presented in the form of a figure. Another limitation is that, just like
the other distribution dynamics analytical techniques, one cannot control for
the driving factors but need to run the analysis for different sub-groups based
on these factors. Thus, while it is undoubtedly true that low-income countries
should increase their informational transparency, we are not able to offer detailed
advice on how this can be achieved. Therefore, future research on IT can be
conducted by using econometrics techniques such as o- and f-convergence so
that the importance of each factor can be established and compared with our
results. In that sense, this paper should be seen as the first attempt toward a com-
prehensive understanding of the progress and development of the convergence
in countries’ institutional IT.
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APPENDIX

TABLE Al
THE LIST OF 194 COUNTRIES GROUPED ACCORDING TO GEOGRAPHIC REGIONS

Region Country

Africa Algeria, Angola, Benin, Botswana, Burkina Faso, Burundi, Cameroon,
Cape Verde, Central African Republic, Chad, Comoros, Democratic
Republic of Congo, Republic of Congo, Cote d’Ivoire, Djibouti,
Egypt, Equatorial Guinea, Eritrea, Ethiopia, Gabon, Gambia, Ghana,
Guinea, Guinea-Bissau, Kenya, Lesotho, Liberia, Libya, Madagascar,
Malawi, Mali, Mauritania, Mauritius, Morocco, Mozambique,
Namibia, Niger, Nigeria, Rwanda, Sao Tome and Principe, Senegal,
Seychelles, Sierra Leone, Somalia, South Africa, Sudan, Swaziland,
Tanzania, Togo, Tunisia, Uganda, Zambia, Zimbabwe

Asia Afghanistan, Bangladesh, Bhutan, Brunei, Cambodia, China, Hong
Kong Special Administrative Region, India, Indonesia, Japan,
Kazakhstan, Democratic People’s Republic of Korea, Republic of
Korea, Kyrgyzstan, Laos, Malaysia, Maldives, Mongolia, Myanmar
(Burma), Nepal, Pakistan, Philippines, Singapore, Sri Lanka, Taiwan,
Tajikistan, Thailand, Timor-Leste, Turkmenistan, Uzbekistan, Vietnam

Europe Albania, Austria, Belarus, Belgium, Bosnia and Herzegovina,
Bulgaria, Croatia, Czech Republic (Czechoslovakia), Denmark,
Estonia, Finland, France, Germany (Federal Republic of Germany),
Greece, Hungary, Iceland, Ireland, Italy, Kosovo, Latvia, Lithuania,
Luxembourg, Macedonia, Malta, Moldova, Montenegro, Netherlands,
Norway, Poland, Portugal, Romania, Russian Federation (Soviet
Union), San Marino, Serbia, Slovak Republic, Slovenia, Spain,
Sweden, Switzerland, Ukraine, United Kingdom

Middle East Armenia, Azerbaijan, Bahrain, Cyprus, Georgia, Iran, Iraq, Israel,
Jordan, Kuwait, Lebanon, Oman, Palestinian Autonomous Areas
(also West Bank and Gaza), Qatar, Saudi Arabia, Syria, Turkey,
United Arab Emirates, Yemen

North and Anguilla (overseas territory of the UK), Antigua and Barbuda,
Central America | Aruba, Bahamas, Barbados, Belize, Canada, Costa Rica, Cuba,
Dominica, Dominican Republic, El Salvador, Grenada, Guatemala,
Haiti, Honduras, Jamaica, Mexico, Nicaragua, Panama, St Kitts
and Nevis, St Lucia, St Vincent and the Grenadines, Trinidad and
Tobago, United States

South America | Argentina, Bolivia, Brazil, Chile, Colombia, Ecuador, Guyana,
Paraguay, Peru, Suriname, Uruguay, Venezuela

Oceania Australia, Fiji, Kiribati, Marshall Islands, Micronesia, New Zealand,
Palau, Papua New Guinea, Samoa, Solomon Islands, Tonga, Tuvalu,
Vanuatu
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TABLE A2
THE LIST OF 194 COUNTRIES GROUPED ACCORDING TO INCOME GROUPS

Income Country

High-income OECD Australia, Austria, Belgium, Canada, Chile, Czech
Republic (Czechoslovakia), Denmark, Estonia, Finland,
France, Germany (Federal Republic of Germany), Greece,
Iceland, Ireland, Israel, Italy, Japan, Republic of Korea,
Luxembourg, Netherlands, New Zealand, Norway,
Poland, Portugal, Slovak Republic, Slovenia, Spain,
Sweden, Switzerland, United Kingdom, United States

High-income non-OECD Anguilla, Antigua and Barbuda, Aruba, Bahamas,
Bahrain, Barbados, Brunei, Croatia, Cyprus, Equatorial
Guinea, Hong Kong Special Administrative Region,
Kuwait, Latvia, Lithuania, Malta, Oman, Qatar, Russian
Federation (Soviet Union), San Marino, Saudi Arabia,
Singapore, St Kitts and Nevis, Taiwan, Trinidad and
Tobago, United Arab Emirates, Uruguay

Upper-middle-income Albania, Algeria, Angola, Argentina, Azerbaijan, Belarus,
Belize, Bosnia and Herzegovina, Botswana, Brazil,
Bulgaria, China, Colombia, Costa Rica, Cuba, Dominica,
Dominican Republic, Ecuador, Fiji, Gabon, Grenada,
Hungary, Iran, Iraq, Jamaica, Jordan, Kazakhstan,
Lebanon, Libya, Macedonia, Malaysia, Maldives,
Marshall Islands, Mauritius, Mexico, Montenegro,
Namibia, Palau, Panama, Peru, Romania, Serbia,
Seychelles, South Africa, St Lucia, St Vincent and
the Grenadines, Suriname, Thailand, Tonga, Tunisia,
Turkey, Turkmenistan, Tuvalu, Venezuela

Lower-middle-income Armenia, Bhutan, Bolivia, Cameroon, Cape Verde,
Republic of Congo, Cote d’Ivoire, Djibouti, Egypt, El
Salvador, Georgia, Ghana, Guatemala, Guyana, Honduras,
India, Indonesia, Kyrgyzstan, Kiribati, Kosovo, Laos,
Lesotho, Mauritania, Micronesia, Moldova, Mongolia,
Morocco, Nicaragua, Nigeria, Pakistan, Papua New
Guinea, Paraguay, Philippines, Samoa, Sao Tome and
Principe, Senegal, Solomon Islands, Sri Lanka, Sudan,
Swaziland, Syria, Timor-Leste, Ukraine, Uzbekistan,
Vanuatu, Vietnam, Yemen, Zambia

Low-income Afghanistan, Bangladesh, Benin, Burkina Faso,
Burundi, Cambodia, Central African Republic, Chad,
Comoros, Democratic Republic of Congo, Eritrea,
Ethiopia, Gambia, Guinea, Guinea-Bissau, Haiti,
Kenya, Democratic People’s Republic of Korea, Liberia,
Madagascar, Malawi, Mali, Mozambique, Myanmar
(Burma), Nepal, Niger, Palestinian Autonomous Areas
(also West Bank and Gaza), Rwanda, Sierra Leone,
Somalia, Tajikistan, Tanzania, Togo, Uganda, Zimbabwe

Note: The list of countries is in accordance to the OECD member countries and World Bank’s
Classification as of the end of 2010.
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Abstract

This article analyzes the role of trade and financial integration, productive
specialization and monetary policies in the synchronization of business cycles
in North America from a long-run perspective. For this purpose, we estimate
seemingly unrelated regression (SUR) models and Granger causality tests with
annual panel data for Canada, the United States and Mexico during the period
1980-2019. The main findings suggest that: 1) trade integration has a positive
effect and productive specialization a negative one on business cycle synchro-
nization of the economies; 2) intra-industrial trade predominates in the region;
3) trade and financial integration processes are complementary, 4) financial
integration promotes productive specialization; and, 5) progresses in trade and
financial integration within the region are heterogeneous.

Key words: Business cycles synchronization, trade integration, financial inte-
gration; productive specialization; North America.

JEL Classification: F'15, F42, F44.

1. INTRODUCCION

En las ultimas décadas hemos sido testigos de los avances en la globalizacién
econdémica debido al incremento de los vinculos comerciales y financieros a
nivel mundial. Existe cierta creencia de que dichos vinculos pueden implicar
mayores interdependencias entre las economias y, eventualmente, ocasionar la
sincronizacién de los ciclos econdmicos. Sin embargo, los diferentes modelos
tedricos y las evidencias empiricas no han logrado establecer un consenso
respecto de relaciones Unicas entre la integracidon comercial y financiera y la
sincronizacion de los ciclos econdmicos. Esto ha ocasionado que el estudio de
dichas relaciones sea una cuestién empirica especifica para grupos de paises y
periodos determinados.

Los paises de América del Norte han experimentado mayores interdependen-
cias entre sus economias desde finales de la década de los afios ochenta. Esto se
debe, en parte, a la entrada en vigor del Tratado de Libre Comercio de América
del Norte (TLCAN) en enero de 1994. El TLCAN ha logrado establecer una
zona de libre comercio de bienes y servicios; facilitado la movilidad de los flujos
de inversion extranjera; y, en cierta medida, promovié un marco institucional y
regulatorio comun para Canad4, Estados Unidos y México. La particularidad que
distingue a este bloque econémico es que los paises que lo integran presentan
asimetrias en sus niveles de desarrollo econémico y financiero. Sin embargo,
existe la creencia de que el TLCAN y otros acuerdos similares pueden promover
la convergencia de las economias (Lederman et al. 2005; Gong y Kim, 2018).

La mayor parte de la literatura que ha estudiado la sincronizacién de las
economias de América del Norte se enfoca en evaluar los efectos del comercio
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intrarregional. Esta literatura muestra que el comercio ha promovido la sin-
cronizacion entre los sectores de manufacturas, principalmente entre Estados
Unidos y México. Sin embargo, los estudios que analicen otros dmbitos del
proceso de integracién econdmica son relativamente escasos. La falta de estu-
dios se explica, en parte, a limitaciones metodoldgicas acerca de las variables
que determinan la sincronizacién entre las economias; la falta de indicadores
comparables internacionalmente; y, a problemas de multicolinealidad, simul-
taneidad y endogeneidad entre las variables.

El objetivo de este articulo es analizar la relacién entre la integracién co-
mercial y financiera, la especializacién productiva, las politicas monetarias y
la sincronizacién de las economias de Canadd, Estados Unidos y México. El
estudio utiliza un panel de datos anuales para el periodo comprendido entre
1980y 2019. Esta investigacion busca contribuir a la literatura empirica en dos
aspectos relevantes: en primer lugar, se analizan de manera conjunta tres pares
de economias muy interrelacionadas, pero con diferentes niveles de desarrollo
econdmico y financiero; y, en segundo lugar, se usa la técnica de los modelos de
regresiones aparentemente no relacionadas (Seemingly Unrelated Regressions,
SUR) con paneles de datos para estudiar las interrelaciones entre las variables.

La metodologia del estudio se sustenta en el andlisis de estadisticas des-
criptivas, de raices unitarias, de correlaciones pairwise, y en la estimacién de
modelos SUR y de pruebas de causalidad con paneles de datos. En concreto, se
utilizan paneles de datos para aprovechar las series de datos disponibles de una
forma eficiente. El andlisis estadistico permite caracterizar las dindmicas de las
variables, determinar su orden de integracién y calcular sus correlaciones. Los
modelos SUR se emplean para estudiar los determinantes de la sincronizacién
de los ciclos econdémicos y las caracteristicas del proceso de integracién econé-
mica regional. Finalmente, las pruebas de causalidad se utilizan para estudiar
la posible endogeneidad entre los indicadores analizados.

Este estudio hace contribuciones a la literatura que estudia los determinan-
tes de la sincronizacién econdémica entre los paises de América del Norte. Las
contribuciones econométricas consisten en la estimacién de modelos SUR y
pruebas de causalidad para datos en panel. Los modelos SUR permiten estimar
los determinantes de la sincronizacién a manera de un sistema de regresiones.
Sin embargo, a diferencia de los modelos tradicionales para estimar sistemas,
los modelos SUR no requieren formas funcionales especificas a las relaciones
entre las variables. Ademads, son capaces de capturar los efectos de variables
omitidas y no cuantificables. Los modelos SUR tienen estas propiedades porque
los mismos asumen que las regresiones estan correlacionadas por medio de sus
términos de error.

La principal contribucién analitica consiste en extender la investigacion a
las relaciones entre la integracién comercial y la sincronizacién en paises con
niveles distintos de desarrollo econémico. Los estudios que analizan la mencio-
nada relacion para los paises de América del Norte son muy escasos y suelen
enfocarse en los primeros diez afios del TLCAN. Entre estos estudios destacan
aquellos de Torres y Vela (2003), Ayhan Kose et al. (2005) y Chang (2011).
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Particularmente, aqui se analiza la sincronizacién usando cinco indicadores que
reflejan diferentes caracteristicas del proceso de integracién econémica regional
desde una perspectiva de largo plazo (40 afios). Los principales hallazgos su-
gieren que la integracién comercial y la especializacién productiva han influido
de forma significativa, aunque con signos opuestos, en la sincronizacién de las
economias de América del Norte.

Este estudio se organiza en seis secciones incluyendo la presente introduccion.
En la seccidn siguiente se presenta la revision de la literatura tedrica y empirica
que ha abordado previamente el estudio de los determinantes de la sincronizacién
de los ciclos econémicos. La seccion siguiente describe la metodologfa de analisis
enfatizando el uso de los modelos SUR con paneles de datos. Posteriormente,
se describe la base de datos y se presentan los andlisis de estadistica descriptiva,
de raices unitarias y de correlaciones pairwise. La quinta seccién presenta los
resultados del analisis econométrico. Finalmente, la dltima seccidn sintetiza las
conclusiones y delimita las posibles lineas de investigacién a futuro.

2. REVISION DE LA LITERATURA

El estudio de los determinantes de la sincronizacion de los ciclos econémi-
cos ha sido un tema ampliamente discutido entre los economistas. En general,
la discusién se resume a dos cuestiones principales: la primera se refiere a
determinar las variables que influyen en la sincronizacién de las economias;
y la segunda en determinar el enfoque metodolégico mds adecuado para ca-
racterizar las interrelaciones entre dichas variables. Actualmente, existe una
gran cantidad de literatura tedrica y empirica que intenta resolver las preguntas
anteriores; sin embargo, los hallazgos de esta literatura suelen ser ambiguos y
depender de grupos de paises o perfodos especificos. En esta seccion se presenta
la revision de los principales estudios tedricos y empiricos que han analizado
las cuestiones sefialadas.

En la literatura especializada existe cierto consenso acerca de la relevancia de
los flujos comerciales y financieros para explicar la sincronizacién de los ciclos
econdémicos. Sin embargo, existen ciertas inconsistencias entre los resultados de
los estudios empiricos y las predicciones de los modelos tedricos. En general,
la mayoria de las investigaciones empiricas muestran que las economias con
mayores vinculos comerciales y financieros tienden a estar mds sincronizadas.
Por el contrario, las predicciones de los modelos tedricos no logran establecer
una relacién unica entre las variables y tienden a presentar resultados ambiguos
dependiendo de los supuestos que establecen (Calderén et al. 2007; Dées y
Zorell, 2012).

Desde la perspectiva tedrica existen dos hipétesis que relacionan la naturaleza
del comercio con sus efectos en la sincronizacion de los ciclos econémicos. La
primera hipétesis supone que la predominancia del comercio intraindustrial
puede ocasionar la homogeneidad de los patrones de especializacién productiva
y favorecer la sincronizacién econdémica (Canova y Dellas, 1993; Frankel y Rose,



Determinantes de la sincronizacion... / Javier E. Anguiano P., Antonio Ruiz P. 67

1998). Por el contrario, la segunda hipdtesis plantea que la predominancia del
comercio interindustrial puede ocasionar mayores diferencias en los patrones
de especializacién productiva y ocasionar la desincronizacién de los ciclos
econdémicos (Kenen, 1981; Krugman, 2001; Kose y Yi, 2006).

La literatura que estudia teéricamente la relacién entre la integracién fi-
nanciera y la sincronizacién econémica también plantea resultados ambiguos.
Backus et al. (1992) muestran que, en un modelo con mercados completos,
los flujos de capitales internacionales tienden a moverse hacia mercados que
ofrecen mayores rendimientos. Asi, un shock tecnolégico idiosincratico positivo
puede ocasionar el incremento del flujo de capitales y desincronizar los ciclos
econdémicos entre paises. Por el contrario, en modelos con acceso incompleto
a instrumentos de diversificacion del riesgo, los flujos de capitales pueden ser
un canal de propagacion de eventos de crisis que promueven la sincronizacién
de las economias (Baxter y Crucini, 1995; Deveraux y Yetman, 2010; Kalemli-
Ozcan et al. 2013a)!.

En el 4mbito tedrico, los efectos de la coordinacién de las politicas moneta-
rias en la sincronizacién de las economias ha sido un tema relativamente poco
estudiado. La literatura existente supone que dicha relacién es ambigua, ya que
las politicas monetarias pueden alterar directamente la fase del ciclo en la que
se encuentran las economias (Chang, 2011). En este sentido, la coordinacién de
las politicas monetarias puede favorecer la sincronizacién entre aquellas econo-
mias que posean mayores similitudes productivas y enfrenten shocks comunes
(Frankel y Rose, 1998). Por el contrario, si las politicas monetarias responden
especificamente a shocks idiosincraticos estas pueden favorecer la desincroniza-
cion de los ciclos econdémicos (Otto er al. 2001; Bower y Guillemineau, 20006).

La falta de consistencia en los resultados de la literatura tedrica implica
que los determinantes de la sincronizacién de las economias deben evaluarse
empiricamente. En este contexto, la literatura empirica puede clasificarse segin
el nivel de desarrollo de las economias y los enfoques metodolégicos emplea-
dos. En general, la mayor parte de la literatura se ha centrado en estudiar los
determinantes de la sincronizacién entre economias desarrolladas. Las eviden-
cias de estos estudios suponen que mayores vinculos comerciales favorecen la
sincronizacién de las economias. Sin embargo, los resultados de los efectos de
otras variables que influyen en la sincronizacion tienden a ser susceptibles al
grupo de paises y el periodo analizado.

La literatura empirica que ha estudiado los efectos del comercio en la sin-
cronizacion de las economias es relativamente extensa. En general, los estudios
que emplean modelos de gravedad del comercio con variables instrumentales
muestran que mayores vinculos comerciales se asocian con economias mas

I Obstfeld (1994) plantea un mecanismo alternativo para explicar la relacién negativa entre
la integracion financiera y la sincronizacién de las economias. Este autor plantea que la
integracion financiera permite el financiamiento de proyectos mas riesgosos y favorece
la especializacién productiva de los paises segin sus ventajas comparativas. Asi, las
diferencias productivas conducen a la desincronizacién de las economias.
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sincronizadas?. Sin embargo, existen otros estudios como el de Inklaar et al.
(2008) que muestran que los efectos de la integracién comercial en la sincro-
nizacion de las economias de la OCDE son relativamente débiles. De forma
similar, los resultados del estudio de Asterious y Moudatsou (2015) sugieren que
el comercio propicié la sincronizacion de las economias de la Unién Europea
hasta antes de la crisis financiera mundial de 2008-2009.

Existen algunos estudios que enfatizan la importancia de considerar las
caracteristicas y no unicamente los volimenes de los flujos comerciales. En
este contexto, Frankel y Rose (1998) e Imbs (2004) enfatizan que el comercio
intraindustrial es una de las razones principales del incremento en la sincroni-
zacion de los ciclos econémicos internacionales’. A nivel regional, los estudios
de Li (2017) y Gong y Kim (2018) muestran que el comercio intraindustrial ha
favorecido la sincronizacién de las economias de Asia y Europa Oriental. Sin
embargo, también existen estudios que demuestran lo contario. Particularmente,
el estudio de Cortinhas (2007) muestra que existe una relaciéon marginal entre el
comercio intraindustrial y la sincronizacién de las economias del Sudeste Asidtico.

La literatura que analiza los determinantes de la sincronizacién de los ciclos
econdmicos se caracteriza por centrar su atencién en grupos de economias
desarrolladas. Sin embargo, los estudios de Calderdn et al. (2007), Chang
(2011), Gong y Kim (2018) se caracterizan por analizar dicha relacién entre
economias con diferentes niveles de desarrollo econémico. Los resultados de
estos estudios muestran que, aunque existe una relacion positiva del comercio
en la sincronizacion, su relevancia tiende a ser menor cuando se estudian eco-
nomias en vias de desarrollo. En un contexto similar, existen otros estudios que
plantean que el comercio entre economias con distintos niveles de desarrollo
puede ocasionar la divergencia de los ciclos econdémicos (i.e. Cheng et al. 2019;
Padhan y Prabheesh, 2020).

La literatura empirica que ha estudiado los efectos de la integracién financiera
es relativamente menos extensa y tiende a presentar resultados poco consisten-
tes. Los estudios de Imbs (2004, 2006) y Bhattarai et al. (2021) muestran que
la integracion financiera facilita la transmisién internacional de fluctuaciones
macroecondmicas y, por tanto, la sincronizacién de las economias. En un con-
texto similar, los estudios de Hsu et al. (2011) y Dées y Zorell (2012) muestran
que la integracién financiera que promueve la homogeneidad de las estructuras
productivas ocasiona que las economias estén mds sincronizadas. Por otra parte,
los estudios de Kalemli-Ozcan et al. (2013a,b) y Cesa-Bianchi et al. (2019)
plantean que la integracién financiera puede tener efectos diferenciados en la
sincronizacidn segun la naturaleza de los shocks que afecten a las economias.

2 Entre los estudios representativos que han llegado a estas conclusiones destacan aquellos de
Frankel y Rose (1998); Imbs (2004); Hsu et al. (2011); Dées y Zorell (2012); Antonakakis
y Tondl (2014).

Estos estudios atribuyen que la existencia de shocks comunes a industrias especificas
explica en buena medida la sincronizacion de los ciclos econémicos.
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Existen otros estudios que evidencian una relacién negativa entre la integracion
financiera y la sincronizacion de los ciclos econdmicos. La evidencia presentada
por Garcia-Herrero y Ruiz (2008) muestra que, si se consideran economias con
distintos niveles de desarrollo, la integracion financiera desincroniza los ciclos
econdémicos. En un contexto similar, los estudios de Cerqueira y Martins (2009)
y Monnet y Puy (2016) analizan grandes conjuntos de paises y encuentran que
la apertura financiera reduce las correlaciones entre los ciclos econémicos.
Finalmente, los estudios de Kalemli-Ozcan ef al. (2013b) y Duval et al. (2016)
muestran que la integracion bancaria también ocasiona la divergencia de los
ciclos econémicos*.

La literatura empirica que ha estudiado la relacién entre la coordinacién de
politicas monetarias y la sincronizacién de las economias tiende a presentar
resultados similares. En general, las evidencias empiricas sugieren que las
similitudes en las politicas monetarias se relacionan con mayores niveles de sin-
cronizacion de los ciclos econdmicos. El estudio de Schiavo (2008) sugiere que
la integracién monetaria promueve la integracién de los mercados de capitales,
siendo este resultado lo que provoca la sincronizacién de las economias. Existen
otros estudios que analizan los efectos de la vinculacion de las politicas mone-
tarias entre socios comerciales. Estos estudios muestran que dicha vinculacién
favorece la estabilidad cambiaria e incrementa el comercio y la sincronizacién
de las economias (i.e. Frankel y Rose, 1998; Bower y Guillemineau, 2006;
Antonakakis y Tondl, 2014).

La literatura que ha estudiado puntualmente los determinantes de la sin-
cronizacion de los ciclos econémicos entre los paises de América del Norte
son escasos. En general, los estudios suponen que los procesos de integracién
comercial y financiera han contribuido a la sincronizacién de los ciclos de las
economias de la regién. Por una parte, el incremento de los flujos comerciales,
principalmente de tipo intraindustrial, ha generado mecanismos de transmision
de shocks entre las economias y promovido su sincronizacién (Torres y Vela,
2003; Cuevas et al., 2003; Kose et al., 2004; Ayhan Kose, Meredith y Towe,
2005; Chiquiar y Ramos-Francia, 2005; Mejia-Reyes et al. 2006; Chang, 2011).
Por otra parte, el incremento de las inversiones intrarregionales ha contribuido a
consolidar la integracién de los procesos productivos y, por tanto, la sincroniza-
cién de las economias (Lederman er al. 2005; Misztal, 2016; Albarran-Macias
y Mejia-Reyes, 2020).

La principal limitacion de los estudios empiricos estriba en la falta de consenso
respecto de los enfoques tedricos que explican la sincronizacién de los ciclos
econdémicos. En este contexto, el estudio que se presenta aqui complementa a
la literatura porque incluye distintas variables que potencialmente influyen en
la sincronizacién de las economias sin suponer una relacién unica entre estas.

4 Particularmente, el estudio de Kalemli-Ozcan et al. (2013b) sugiere que la integracién
bancaria puede ser un canal de contagio que promueva la propagacién de shocks comunes
durante eventos de crisis y, por tanto, favorecer la sincronizacién de los ciclos econémicos
en periodos especificos.
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Mais atin, el enfoque metodolégico sustentado en modelos de tipo SUR permite
considerar los efectos de variables no observables (i.e. factores politicos e insti-
tucionales) que se vinculan con el proceso de integracién econdémica regional.
Ademais, el mismo enfoque también permite caracterizar la heterogeneidad de
las relaciones econdémicas y financieras de la regién mediante la estructura de
datos en panel.

La pertinencia de usar los modelos SUR con paneles de datos se justifica
porque no hay razones para suponer que las variables que determinan la sincro-
nizacion de las economias sean tnicas y ademads cuantificables. En este estudio
se emplea el modelo SUR con paneles de datos y efectos aleatorios propuesto
por Baltagi (1980). Este enfoque permite estimar de forma indirecta un sistema
de regresiones sin imponer una forma funcional especifica que defina la rela-
cion entre las variables; ademads, las regresiones del sistema se vinculan entre si
mediante los términos de error, lo que permite capturar lo efectos de variables
omitidas y aquellas no cuantificables. Se enfatiza esta ultima caracteristica
porque resulta importante si se considera la complejidad de los procesos de
integracion econémica y financiera.

Finalmente, es importante sefialar que la revision de la literatura evidencia
la relevancia de estudiar los determinantes de la sincronizacién de los ciclos
econdémicos en América del Norte. En primer lugar, esta investigacién es impor-
tante por la falta de estudios pertinentes a los efectos de la integracién comercial
y financiera en la sincronizacién de las economias de la region; asimismo, por
la escasez de estudios respecto de los procesos de integracion econdémica que
vinculan a paises con distintos niveles de desarrollo. Esta investigacion también
se relaciona con la entrada en vigor del Tratado México-Estados Unidos-Canada
(TMEC) en el 2020. Estas consideraciones constituyen en si mismas la moti-
vacion y justifican el enfoque metodolégico empleado en el andlisis empirico.

3. METODOLOGIA DE ANALISIS

En este estudio se emplean datos en panel para estudiar los determinantes
de la sincronizacion de los ciclos econdmicos en América del Norte. La meto-
dologia se sustenta en el andlisis descriptivo y la estimacién econométrica de
modelos SUR y pruebas de causalidad de Granger. El andlisis descriptivo se
usa para caracterizar la dindmica de las variables, determinar la existencia de
correlaciones entre estas y definir su orden de integracién. La estimacion de los
modelos SUR se emplea para caracterizar las interrelaciones entre las variables.
Finalmente, se emplea el andlisis de causalidad como una alternativa para probar
la robustez de las estimaciones econométricas ante la existencia potencial de
endogeneidad en los modelos de regresion.

El andlisis descriptivo se sustenta en estadisticas descriptivas, pruebas de
raices unitarias en panel y el cdlculo de correlaciones pairwise. Las estadisticas
descriptivas se usan para caracterizar las dindmicas de los procesos de integra-
cién econdémica entre los paises de América del Norte. Las pruebas de raices
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unitarias se emplean para determinar el orden de integracion de las variables.
Particularmente, aqui se usan las pruebas de raiz unitaria propuestas por Im
et al. (2003). Se usan estas pruebas porque permiten considerar la heterogenei-
dad entre los individuos que conforman el panel de datos. Los coeficientes de
correlaciones por pares se usan para estimar el grado de asociacién lineal y las
posibles interdependencias entre las variables.

El estudio de los determinantes de la sincronizacién de los ciclos econdmicos
se sustenta en la estimacién de modelos SUR siguiendo el enfoque de Baltagi
(1980). Metodolégicamente, este enfoque permite combinar las propiedades de
los modelos SUR propuestos originalmente por Zellner (1962) con estructuras
de paneles de datos usando estimadores de efectos aleatorios. El uso de este
enfoque permite la estimacion indirecta de sistemas en donde las regresiones
se vinculan entre si por medio de los términos de error’. Particularmente, aqui
suponemos que dichos errores capturan los efectos de variables omitidas, tales
como factores politicos e institucionales, que se relacionan con el proceso de
integracion regional.

Las regresiones que conforman los sistemas de regresiones estimados mediante
el enfoque SUR se basan en las propuestas de Imbs (2004) y Antonakakis y Tondl
(2014). La definicion precisa de los indicadores contenidos en cada regresion
se presenta en la siguiente secciéon. Formalmente, los sistemas de regresiones
se definen por las siguientes cuatro expresiones:

(1) Pijs= 0+ alTijJ + aZSl-j,, + 053Fij,, +o,M e T €L
(2) T;, = Bo+ BiS;, + By, + B3MP;, + &, 4,
3) S =Yo+t VT +72F, +VsMPB;, + &,
4) F; = Oy + 51T,y,, + 5251-,-,; + 53MPU,, + &4

endonde p;, serefiera a unindicador que mide el nivel de sincronizacién entre

las economias i y j en el tiempo ¢. T;;  y F;, se refieren a los indicadores que

miden la integracion comercial y financiera, respectivamente. S, es un indicador
que mide las diferencias sectoriales en la especializacion productiva. MP,; es
un indicador que mide las diferencias en las politicas monetarias. Finalmente,
Erijr = Miij T Viij, es el término de error idiosincratico compuesto por la suma

Idealmente, los sistemas de ecuaciones como el considerado en esta investigacion deberfan
ser estimados mediante métodos que consideren la posible endogeneidad y simultaneidad
entre las variables. Sin embargo, las caracteristicas particulares de los datos disponibles
no permiten la adicién de paneles adicionales, ni tampoco la correcta especificacion de
variables exdgenas que puedan ser utilizadas como instrumentos. Estas consideraciones
constituyen posibles lineas de investigacion a futuro de la investigacion que aqui se
presenta.
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de un componente invariante en el tiempo ( ;) para cada par de paises y un
término de error idiosincratico estocastico (v;,) -

El andlisis de causalidad se emplea para estudiar la robustez de las estima-
ciones de los modelos SUR debido a la existencia potencial de endogeneidad
entre las variables. Particularmente, aqui se emplean las pruebas de causalidad
bivariadas para paneles de datos heterogéneos propuestas por Dumitrescu y
Hurlin (2012)°. Las regresiones empleadas para estimar las pruebas se definen
por la siguiente ecuacién:

K K
S y,=0q +2k:1 YikYiik +Zk:, BixXipx €, coni=1,.. ., Nyt=1,...,T

donde y;, y x; , son observaciones de dos variables estacionarias para el individuo
i en el panel de datos durante el periodo ¢. El enfoque en cuestién supone que
los coeficientes difieren entre los individuos, pero son invariantes en el tiempo.
Asimismo, las regresiones suponen que el orden de rezagos K es idéntico para
todos los individuos, y que se estiman con paneles balanceados (Dumitrescu y
Hurlin, 2012: 1451).

En este punto se debe enfatizar que la metodologia propuesta en este es-
tudio tiene tres objetivos: primero, caracterizar los avances en los procesos de
integracion econdmica entre los paises de América del Norte; segundo, estudiar
el papel de la integracién comercial y financiera, la especializacion productiva
y las politicas monetarias en la sincronizacion de los ciclos econdémicos regio-
nales; y, por ultimo, determinar la existencia y el sentido de las relaciones de
causalidad entre las variables analizadas. Estos objetivos son relevantes para
comprender algunos aspectos del proceso de integracion econémica regional y
prever el futuro del mismo.

Finalmente, es importante reconocer que la metodologia empleada tiene
algunas limitaciones que se sefialan a continuacidn: primero, las pruebas de
raices unitarias empleadas pueden presentar un bajo poder estadistico cuando se
estudian muestras pequeiias; segundo, los modelos econométricos suponen que
las relaciones entre las variables son lineales y estables en el tiempo; tercero, los
modelos SUR suponen la exogeneidad estricta de las variables independientes;
y, cuarto, las pruebas de causalidad consideran un enfoque bivariado. Estas
limitaciones constituyen lineas de investigacion a futuro adicionales del estudio
que aqui se presenta.

6 Lahipétesis nula asociada a la prueba supone que no existe causalidad entre dos variables
en ninguno de los individuos del panel. Por el contrario, la hipétesis alternativa supone
que hay causalidad en alguno de los individuos del panel. Se utilizan estas pruebas porque
su uso se considera adecuado para muestras pequefas tanto en la dimensién del tiempo
como del nimero de individuos del panel (Dumitrescu y Hurlin, 2012:1451).



Determinantes de la sincronizacion... / Javier E. Anguiano P., Antonio Ruiz P. 73
4. BASE DE DATOS Y ESTADISTICA DESCRIPTIVA

La base de datos empleada en este estudio se compone por un panel de
cinco indicadores bilaterales anuales’. Los indicadores en cuestion se usan para
caracterizar el nivel de sincronizacion de los ciclos econdmicos; la intensidad
comercial; la integracién financiera; y las diferencias en la especializacion
productiva y las politicas monetarias. El cdlculo de los indicadores considera
datos representativos de Canadd, Estados Unidos y México para los afios 1980 a
20198, La descripcion especifica de las series de datos empleados para calcular
los indicadores y las fuentes de donde fueron recuperados se presenta en la Tabla
A.1. al final de este documento. Por consistencia estadistica, los valores de los
indicadores, con excepcion de aquellos que miden la sincronizacién econémica,
son transformados a logaritmos naturales.

Para medir el nivel de sincronizacion bilateral de los ciclos econémicos (pij’ )
aqui se usa el indicador originalmente propuesto por Giannone et al. (2010),
y que ha sido utilizado previamente en distintas investigaciones (i.e. Kalemli-
Ozcan et al. 2013a; Cesa-Bianchi ef al. 2019). Este indicador se define por la
siguiente expresion:

(6) P, = —|APIB;, — APIB; | x100

donde APIB;, y APIB;, se refieren a las tasas de crecimiento anual del PIB
real del pafs i y j, respectivamente. Los valores de este indicador se encuentran
acotados en un rango entre 0 y —°. La interpretacién de p;;, supone que
valores cercanos a cero indican mayores niveles de sincronizacion entre cada
par de economias. Este indicador presenta tres ventajas que lo distinguen de
otras medidas comtinmente utilizadas en la literatura: primero, permite anali-
zar la naturaleza dindmica de la sincronizacion, ya que se puede calcular para
cada periodo; segundo, sus valores no dependen del periodo que se analiza®; y,
tercero, no se encuentra sujeto a las criticas del uso de técnicas de filtrado de
series de tiempol?,

El uso de datos anuales sigue la convencién de la literatura especializada que supone
que los datos de alta frecuencia tienden a incluir ruido estadistico que puede sesgar
las estimaciones econométricas. Asimismo, resulta poco probable que los patrones de
especializacion productiva de las economias sufran modificaciones considerables en el
corto plazo.

El periodo de anidlisis fue seleccionado considerando la disponibilidad de datos en
inversiones financieras internacionales y el inicio de la apertura gradual de la economia
de México. Asimismo, se excluy6 del andlisis el afio 2020 para evitar posibles sesgos de
estimacion, debido a los efectos econdmicos y financieros de la pandemia COVID-19.
Forbes y Rigobon (2002) critican el uso de medidas basadas en coeficientes de correlacion
estaticos y dindmicos tradicionales, ya que estos tienden a sobreestimar la magnitud de
las correlaciones en momentos de crisis debido al aumento de la volatilidad.

10 EI principal problema de los métodos de filtrado estadistico es la incertidumbre en los
valores apropiados de los pardmetros de suavizamiento que dependen de la periodicidad
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Elindicador utilizado para medir los efectos de la intensidad comercial (77; )
se basa en las propuestas tedricas de Deardorff (1998, p.14). El indicador en
cuestion ha sido utilizado previamente por distintas investigaciones (i.e. Imbs,
2004; Dées y Zorell, 2012; Gong y Kim, 2018), y se define por la siguiente
expresion:

EX. +IM.
Yt I |x PIB,,,

@ vt PIB;, X PIB;,

donde EX; e IM;, se refieren a los valores nominales de las exportaciones e
importaciones nominales del pais i al j, respectivamente!!. PIB se refiere al
valor nominal del PIB de los paises 7, j y mundial (w). La interpretacion de esta
medida supone que niveles mas altos de 7}; , implican una mayor intensidad del
comercio bilateral. Se usa esta medida de intensidad comercial para limitar los
posibles efectos de las asimetrias en el tamafo de las economias analizadas.

Para medir los efectos de la especializacién productiva (Sl.j‘,) se emplea el
indicador propuesto por Krugman (1991). Este indicador mide las diferencias
sectoriales en las estructuras productivas entre paises y se define por la siguiente
expresion:

(8) Sia= 20, 20| VAL — VA, ;, 1100

donde VA, ;, se refiere a la contribucién del valor agregado de la industria k al
PIB del pais i. El célculo de este indicador considera la informacién sectorial
agregada a un solo digito siguiendo la clasificacion ISIC'2. La interpretacion
de esta medida supone que S, tendré valores diferentes de cero en la medida
en que los paises se especialicen en sectores productivos distintos.

de la muestra y los sesgos de los valores extremos de la muestra (Canova, 1998; Pollock;
2016).

I Como se ha reportado previamente en la literatura, las bases de datos acerca de comercio
internacional bilateral contienen ciertas inconsistencias respecto de la informacién
reportada. Esto implica que no necesariamente el valor de las exportaciones del pais i al
Jj es igual al valor reportado de las importaciones de j de i. Por esta razén, aqui se utiliza
unicamente la informacion bilateral reportada por la economia cuyo valor del PIB es mas
grande (i.e. Estados Unidos y Canada).

12 Las categorfas sectoriales empleadas en esta investigacién incluyen: i) agricultura, caza,
silvicultura y pesca (ISIC A-B); ii) mineria, manufacturas y servicios publicos (ISIC C-E);
iii) manufacturas (ISIC D); iv) construccion (ISIC F); v) comercio al por mayor y al por
menor, restaurantes y hoteles (ISIC G-H); vi) transporte, alimentacién y comunicaciones
(ISIC I); y, vii) otras actividades (ISIC J-P).
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En la literatura empirica no existe un consenso respecto de la forma mas
adecuada para medir el nivel de integracién financiera (F;; ) en términos
bilaterales. Por tanto, en este estudio se usa una adaptacién del indicador ori-
ginalmente propuesto por Lane y Milesi-Ferreti (2003) para medir el nivel de
integracion financiera internacional. El indicador en cuestién se define por la
siguiente expresion:

1Ay L) A+ L)

2 PIB;, PIB;,

©)) Fy =

donde (A;, + L;,) denota la suma del total de activos (4; ) y pasivos (L; ) financieros
internacionales del pais i en el tiempo 7. PIB;  se refiere al valor nominal del PIB
del pais i en cada periodo. La interpretacion de esta medida supone que valores
mds altos de F;, se relacionan con mayores niveles de integracion financiera
internacional. Se usa este indicador debido a limitaciones en la disponibilidad
de series consistentes en inversiones bilaterales.

Finalmente, en este estudio se considera un indicador adicional que evalda el
papel de las diferencias en las politicas monetarias (MPU /) en la sincronizacién
de los ciclos econdmicos. El indicador en cuestion se define por la siguiente
expresion:

(10) MP;

i = Tj

e~ ]t‘

donde r;  se refiere a la tasa de interés real del pais i en el tiempo 7. La interpretacion
de este indicador supone que valores distintos de cero reflejan la idiosincrasia
en el manejo de la politica monetaria de un determinado pafs. En este contexto,
aqui se evalda si mayores diferencias (similitudes) en las politicas monetarias
implican la desincronizacién (sincronizacién) de los ciclos econdmicos. Para
calcular este indicador se emplean las tasas de interés interbancarias inmediatas
(call money) deflactadas utilizando la inflacién anual medida a partir de los
indices de precios al consumidor de cada pafs.

La Tabla 1 presenta la estadistica descriptiva de los indicadores durante
el periodo analizado. Particularmente, la tabla muestra que, en promedio, la
sincronizacién de los ciclos econdmicos ha sido mayor entre Canadd y Estados
Unidos (-0,9050), y menor entre Canadd y México (-2,4260). De forma similar,
el promedio del indicador que mide la intensidad comercial entre Canadd y
Estados Unidos result6 ser mayor (141,4812) y menor entre México y Canada
(68,9922). Si se consideran las diferencias en la especializacién productiva,
Meéxico y Estados Unidos registraron, en promedio, las mayores diferencias
(44,7826) y Canadd y Estados Unidos las menores (16,7376).

Los indicadores que miden la integracion financiera y las diferencias de las
politicas monetarias presentan tendencias similares a los indicadores previamen-
te descritos. Especificamente, el nivel de integracién financiera internacional
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TABLA 1
ESTADISTICA DESCRIPTIVA DE LOS INDICADORES ANALIZADOS

Indicador Promedio Desv. Est.  Minimo Maximo  Obs.

Sincronizacion de los ciclos econémicos

Canada - Estados Unidos -0,9050 0,6870 -2,5656 -0,0095 40
México - Estados Unidos ~ -2,2662 2,3958 -9,1467 -0,0655 40
Canad4 - México -2,4260 2,1358 -9,1562 -0,0197 40

Intensidad comercial bilateral

Canad4 - Estados Unidos  141,4812 28,9896 86,6773 183,5967 40
México - Estados Unidos  118,0533 49,8951 43,9362  209,5757 40
Canad4 - México 68,9922 39,3095 14,9630  149,7664 40

Diferencias en la especializacion productiva

Canada - Estados Unidos 16,7376 2,6569 11,7935 21,3740 40
México - Estados Unidos 44,7826 6,6037 33,1809 62,2634 40
Canada - México 33,6412 7,1230 23,1448 50,5209 40

Integracion financiera internacional

Canada - Estados Unidos  201,0189 99,6622 71,6322  401,1842 40
México - Estados Unidos  130,2879 64,4365 39,0314 235,5004 40
Canada - México 156,3362 64,8572 67,8573  313,6688 40

Diferencias de las politicas monetarias

Canada - Estados Unidos 1,4149 1,2865 0,0574 5,4133 40
México - Estados Unidos 7,8223 14,4478 0,2084 73,3645 40
Canada - México 7,4988 14,4660 0,0096 75,0054 40

Fuente: Elaboracién propia con informacion estadistica de OECD Stats, Fondo Monetario Internacional,
UNCTAD y Lane y Milesi-Ferreti (2018). Nota: los valores presentados en la tabla consideran
los valores originales de los indicadores expresados en términos porcentuales. El periodo
analizado comprende los aflos 1980 a 2019.

promedio de Canadd y Estados Unidos fue el mas alto (201,0189) y el de México
y Estados Unidos el mds bajo (130,2879). Asimismo, las diferencias de las poli-
ticas monetarias fueron, en promedio, mayores entre México y Estados Unidos
(7,8223) y menores entre Canadd y Estados Unidos (1,4149). La misma tabla
también muestra que los indicadores bilaterales que incluyen a México fueron
mds voldtiles, segtin sus desviaciones estandar, en comparacion con los de Canada
y Estados Unidos. Estos hallazgos revelan la existencia de cierta heterogeneidad
en las dindmicas de los indicadores de los paises de América del Norte.

La Tabla 2 presenta los resultados de las estimaciones de las pruebas de
raices unitarias para paneles de datos. En general, la tabla muestra que todos
los indicadores estudiados son estacionarios en niveles, es decir, las variables
son I(0). Adviértase que la misma tabla presenta algunas discrepancias segun el
supuesto que se haga respecto de la inclusion de regresores exdgenos al estimar
las pruebas. Estas discrepancias pueden deberse, entre otras cuestiones, a la exis-
tencia de cambios estructurales y las posibles distorsiones de las pruebas debido
al tamafo reducido de la muestra analizada. Por consistencia, aqui suponemos
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TABLA 2
PRUEBAS DE RAICES UNITARIAS PARA DATOS EN PANEL DE M,
PESARAN'Y SHIN (2003)
Niveles Primeras diferencias
Indicador 1(d)
Estadistico Prob. Estadistico Prob.
Sincronizacion de los ciclos econémicos
Intercepto -5,4819 0,0000 -8,9214 0,0000 1(0)
Intercepto y tendencia -7,7019 0,0000 -8,3694 0,0000 1(0)
Intensidad comercial bilateral
Intercepto 0,7224 0,7650 -8,2716 0,0000 1(1)
Intercepto y tendencia -2,2162 0,0133 -7,5214 0,0000 1(0)
Diferencias en la especializacion productiva
Intercepto -1,6651 0,0480 -5,8000 0,0000 1(0)
Intercepto y tendencia -0,5743 0,2829 -5,1585 0,0000 I(1)
Integracion financiera internacional
Intercepto 1,2288 0,8904 -10,4155 0,0000 1I(1)
Intercepto y tendencia -2,8646 0,0021 -9,8764 0,0000 1(0)
Diferencias de las politicas monetarias
Intercepto -0,7588 0,2240 -8,5175 0,0000 1(1)
Intercepto y tendencia -5,3389 0,0000 -7,6897 0,0000 1(0)

Fuente: Elaboracion propia con informacion estadistica de OECD Stats, Fondo Monetario Internacional,
UNCTAD y Lane y Milesi-Ferreti (2018).

Notas: La hipdtesis nula de las pruebas de raices unitarias de Im, Pesaran y Shin (2003) suponen
que existen raices unitarias especificas para cada individuo en el panel de datos. La hipétesis
nula de las pruebas se rechaza cuando el p-value es menor a 0,05. El nimero maximo de
rezagos para estimar las pruebas se fijé en cuatro y el nimero ptimo de los mismos fue
seleccionado usando el criterio de informacion de Akaike. Las pruebas en niveles consideran
los valores de los indicadores en términos de logaritmos naturales. Las pruebas en primeras
diferencias corresponden a los valores de las primeras diferencias de los logaritmos de los
indicadores. El periodo analizado comprende los afios de 1980 a 2019.

que todos los indicadores son estacionarios en niveles, lo que implica que son
aptos para modelarse econométricamente'.

La Tabla 3 presenta los resultados de las estimaciones de las correlaciones
pairwise. Las estimaciones suponen que existen correlaciones significativas entre
la mayorfa de los indicadores estudiados. Particularmente, la tabla muestra que la
intensidad comercial y la integracion financiera se correlacionan de forma positiva
y significativa con la sincronizacién econdémica. Por el contrario, las diferencias
en la especializacién productiva y las politicas monetarias se correlacionan de
forma negativa y significativa con la sincronizacién econdémica. La tabla también
muestra que existen correlaciones significativas, aunque con distintos signos,

13 El criterio de decisién aqui empleado se basa en preservar la facilidad en la interpretacién
de las estimaciones econométricas y en las propiedades estadisticas de las pruebas.
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TABLA 3
CORRELACIONES PAIRWISE DE LOS INDICADORES ESTUDIADOS

p T S FI MP
P 1,0000
T 04861 *  1,0000
S 03417 * 03229 *  1,0000
FI 04647 * 0,6558 * -02836 * 1,0000
MP -04458 * 05494 % 03749 * -0,6316 * 1,0000

Fuente: Elaboracién propia con informacién estadistica de OECD Stats, Fondo Monetario Internacional,
UNCTAD y Lane y Milesi-Ferreti (2018).

Notas: p se refiere a los indicadores de sincronizacién econémica. T se refiere a los indicadores de
intensidad comercial. S denota los indicadores de diferencias en la especializacién productiva.
F1I se refiere a los indicadores de integracion financiera. MP se refiere a los indicadores que
miden las diferencias en las politicas monetarias. Las correlaciones pairwise se estiman para
el total de las observaciones de la muestra considerando los valores de los indicadores en
términos de logaritmos naturales excepto aquellos que miden la sincronizacién econémica.
El asterisco denota que la correlacion es significativa a un nivel de confianza del 5%. Las
correlaciones se calculan para el periodo comprendido entre 1980 y 2019.

entre el resto de los indicadores de la muestra. Estos resultados suponen que
existen potencialmente interrelaciones entre los indicadores analizados.

Los resultados de esta seccién pueden sintetizarse de la siguiente manera:
primero, Canadd y Estados Unidos han experimentado niveles mds altos de sin-
cronizacién econdmica e integracién comercial y financiera; segundo, México
y Estados Unidos han experimentado mayores diferencias en sus patrones de
especializacion productiva y de politicas monetarias; tercero, la intensidad
comercial y la integracion financiera se correlacionan de forma positiva con la
sincronizacién de las economias; cuarto, las diferencias de la especializacién
productiva y las politicas monetarias se correlacionan de forma negativa con la
sincronizacién econdémica; y, quinto, los resultados muestran que los procesos
de integracion entre los paises de América del norte han sido heterogéneos.

5. MODELACION Y ANALISIS ECONOMETRICO

En este estudio se emplean los modelos SUR con paneles de datos para
estudiar los determinantes de la sincronizacion de los ciclos econdmicos en
América del Norte. Los resultados de las estimaciones se presentan mediante
una tabla. Dicha tabla se organiza en paneles y bloques que muestran los resul-
tados de las estimaciones por cada ecuacion y técnica econométrica empleada.
Asi, el primer bloque presenta las estimaciones que usan la técnica de Minimos
Cuadrados Generalizados (MCG) y el segundo bloque aquellas que usan el
enfoque de Baltagi (1980) basadas en el uso de estimadores de efectos aleato-
rios. Para facilitar la comparacién entre modelos se incluyen los estadisticos
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de bondad de ajuste R? de McElroy y los criterios de informacién de Akaike
(AIC) y Bayesiano (BIC)!4.

La Tabla 4 presenta los resultados de las estimaciones de los modelos SUR.
Los paneles de esta tabla se distinguen por la variable dependiente de cada re-
gresion siguiendo las definiciones de las ecuaciones (1-4). Particularmente, la
tabla muestra que los coeficientes estimados por ambas técnicas econométricas
tienen el mismo signo aunque difieren en su magnitud y significancia estadistica.
La misma tabla también muestra que el modelo que usa estimadores de efectos
aleatorios es mds eficiente al presentar errores estindar mds pequefios en com-
paracién con aquellos del modelo estimado mediante MCG. Finalmente, los
estadisticos de bondad de ajuste muestran que el modelo con efectos aleatorios
describe mejor las variables analizadas. En lo sucesivo se discutirdn inicamente
los resultados de dicho modelo.

El Panel A de la misma Tabla 4 presenta los resultados de las estimaciones
que consideran a los indicadores de sincronizacién econémica como variable
dependiente. Las estimaciones muestran que el aumento de la intensidad comercial
se asocia con un efecto positivo y significativo en la sincronizacién de los ciclos
econdémicos de América del Norte. Por el contrario, mayores diferencias en los
patrones de especializacién productiva se asocian de forma significativa con una
menor sincronizacién de las economias de la region. Las estimaciones también
muestran que la integracion financiera y las politicas monetarias no presentan
una relacion estadisticamente significativa con la sincronizacién econémica.

El Panel B presenta los resultados de las estimaciones que consideran la
intensidad comercial como variable dependiente. Las estimaciones muestran
que mayores diferencias en la especializacién productiva se asocian, de forma
significativa, con una menor intensidad comercial. Asimismo, el aumento de los
niveles de integracion financiera y las diferencias en las politicas monetarias se
asocian de forma significativa con incrementos en la intensidad comercial. Estos
hallazgos sugieren que el comercio intrarregional responde al aprovechamiento
de economias de escala (i.e. comercio intraindustrial) y no a las ventajas compa-
rativas de los paises. Finalmente, los resultados de este panel también sugieren
que la integracién financiera promueve mayores niveles de intensidad comercial.

El Panel C presenta los resultados de las estimaciones que consideran las
diferencias en la especializacién productiva como variable dependiente. Las
estimaciones de este panel sugieren que el aumento de la intensidad comercial
se asocia con menores diferencias en los patrones de especializacién productiva.
Este hallazgo refuerza la idea de que el comercio que predomina a nivel regional
es de tipo intraindustrial. Por el contrario, las mismas estimaciones sugieren que
el aumento de la integracion financiera y las diferencias en las politicas mone-
tarias se asocian con mayores diferencias en la especializacion de los paises.

14 Por convencion, dentro de la literatura econométrica se utilizan los estadisticos R? para

estudiar la bondad de ajuste individual de las ecuaciones que conforman los modelos
SUR, y el estadistico R? de McElroy para estudiar la bondad de ajuste global de todas las
ecuaciones que conforman el modelo.
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TABLA 4
ESTIMACIONES DE LOS MODELOS SUR CON PANELES DE DATOS

SUR MCG SUR con efectos aleatorios
Error Error
Ecuacion Estimador estindar ~ P-value Estimador estindar ~ P-value

Panel A: Sincronizacion de los ciclos econdmicos

Intensidad comercial 0,8410 0,3440 0,0149 *  0,8506 0,3219 0,0085 *
Diferencias en la

especializacion productiva ~ -0,7160  0,3550 0,0441 * -0,7184 03318 0,0309 *

Integracion financiera 0,6320 0,4070 0,1211 0,6152 0,3811 0,1071
Diferencias de las politicas

monetarias -0,1930  0,1310  0,1424 -0,1978  0,1228  0,1079
R? 0,3163 0,3163

Panel B: Intensidad comercial bilateral
Diferencias en la
especializacion productiva  -0,2543  0,0892 0,0046 * -0,7957  0,1160 0,0000  *

Integracion financiera 0,9082 0,0832 0,0000 *  0,9628 0,0367 0,0000 *
Diferencias de las politicas

monetarias 0,0159 00319  0,6186 0,0398 00166 00169 *
R? 0,4431 0,4364

Panel C: Diferencias en la especializacion productiva

Intensidad comercial -0,2394  0,0840  0,0046 * -0,3389 00492  0,0000 *
Integracion financiera 0,0754 0,1011 0,4562 0,3796 0,0452 0,0000  *
Diferencias de las politicas

monetarias 0,0770  0,0318 00156 * 0,0437 00114 00001 *
R? 0,1960 0,0961

Panel D: Integracion financiera

Intensidad comercial 0,6481 0,0593 0,0000 *  0,9345 0,0327 0,0000  *
Diferencias en la

especializacion productiva  0,0572 0,0767 0,4562 0,9065 0,0981 0,0000 *
Diferencias de las politicas

monetarias -0,0885  0,0252  0,0005 * -0,0616  0,0163 0,0002  *
R? 0,7173 0,8008

Bondad de ajuste

R?de McElroy 0,2581 0,9477

R?de McElroy Ajustado 0,2373 0,9462

AIC 1348,1489 1272,3700

BIC 1423,2690 1347,4980

Niimero de grupos (N) 3 3

Observaciones por grupo (T) 40 40

Observaciones totales (N*T) 120 120

Fuente: Elaboracion propia con informacion estadistica de OECD Stats, Fondo Monetario Internacional,
UNCTAD y Lane y Milesi-Ferreti (2018).

Notas: Las estimaciones de las ecuaciones consideran los valores de las series en términos de
logaritmos naturales. Las ecuaciones fueron estimadas considerando una constante que no
se presenta en la tabla de resultados. Los modelos SUR con efectos aleatorios se estiman
siguiendo el enfoque de Baltagi (1980). Los valores en negritas y el asterisco denota la
significancia de los coeficientes a un nivel de confianza del 95 por ciento. El periodo ana-
lizado comprende los afios 1980 a 2019.
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Finalmente, el Panel D presenta los resultados de las estimaciones que
consideran a la integracién financiera como variable dependiente. Las estima-
ciones muestran que los aumentos en la intensidad comercial y las diferencias
en la especializacion productiva se asocian con mayores niveles de integracion
financiera. Ademads, las mismas estimaciones sugieren que el incremento de
las diferencias en las politicas monetarias se asocia de forma significativa con
menores niveles de integracion financiera. Estos hallazgos suponen, en principio,
que los procesos de integracion comercial y financiera son complementarios en
la regién de América del Norte.

El enfoque metodolégico de los modelos SUR puede tener ciertas limitaciones
ante la presencia de endogeneidad entre las variables independientes contenidas
en las regresiones. Por esta razon, aqui se emplean dos enfoques complementarios
para estudiar la robustez de las estimaciones. El primer enfoque se basa en el
célculo de los coeficientes de correlacion pairwise entre las series de residuales
de las ecuaciones (1-4) y las variables independientes de cada regresién. Los
resultados de las estimaciones de las correlaciones se presentan en la Tabla A.2.
al final de este documento. La ausencia de correlaciones significativas valida,
parcialmente, que las regresiones tengan problemas de endogeneidad.

El segundo enfoque para probar la robustez de las estimaciones de los mode-
los SUR se basa en el andlisis de causalidad. La Tabla 5 presenta los resultados
de las estimaciones de las pruebas de causalidad para paneles heterogéneos de
Dumitrescu-Hurlin (2012). Particularmente, la tabla muestra que existen unica-
mente dos relaciones de causalidad estadisticamente significativas. La primera
relacién va del indicador de intensidad comercial a la sincronizacién de los
ciclos econémicos. De forma similar, la segunda relacién va del indicador de
intensidad comercial a la especializacién productiva. Estos hallazgos también
validan parcialmente la ausencia de endogeneidad en los modelos de regresion
aqui presentados.

Los hallazgos del andlisis econométrico pueden sintetizarse de la siguiente
manera: primero, el modelo SUR estimado con efectos aleatorios tiene la mejor
bondad de ajuste para explicar las relaciones entre los indicadores analizados;
segundo, la intensidad comercial se relaciona de forma positiva y las diferencias
en la especializacién productiva de forma negativa con la sincronizacién de los
ciclos econdémicos; tercero, el tipo de comercio que predomina a nivel regional
es de tipo intraindustrial; cuarto, los procesos de integracién comercial y finan-
ciera son complementarios entre si; quinto, la integracion financiera promueve
mayores diferencias en la especializacion productiva; y, sexto, las estimaciones
son robustas ante la potencial endogeneidad de las variables analizadas.
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6. CONCLUSIONES

En esta investigacion se han estudiado econométricamente los determinan-
tes de la sincronizacion de los ciclos econdémicos de los paises de América del
Norte desde una perspectiva de largo plazo. La metodologia del estudio se ha
sustentado en el uso de pruebas de raices unitarias y de causalidad para paneles
heterogéneos y en modelos SUR. Se ha estimado en concreto un modelo SUR
con efectos aleatorios siguiendo la metodologia propuesta por Baltagi (1980).
Dicho modelo se utiliza para estudiar los efectos de la integracién comercial y
financiera, la especializacion productiva y las politicas monetarias en la sincro-
nizacioén de los ciclos econémicos de Canadd, Estados Unidos y México usando
datos anuales para el periodo 1980 a 2019. Ademas, el estudio fue complementado
con pruebas de causalidad para determinar la robustez de las regresiones ante
el problema potencial de endogeneidad.

Los principales hallazgos del andlisis de estadisticas descriptivas sefialan
la existencia de asimetrias en los procesos de integracién econémica entre los
paises de América del Norte. En particular, se encontré que Canadd y Estados
Unidos han experimentado niveles mds altos de sincronizacién econémica e
integracion comercial y financiera, durante el periodo analizado. Por el contra-
rio, México y Estados Unidos han experimentado mayores diferencias en sus
patrones de especializacion productiva y de politicas monetarias. Por tltimo, las
correlaciones pairwise muestran que existen correlaciones significativas entre
las variables analizadas. Estos resultados motivaron el uso de la metodologia
basada en los modelos SUR con paneles de datos.

Los hallazgos del andlisis econométrico permiten hacer inferencias acerca
de ciertas caracteristicas de largo plazo asociadas al proceso de integracién
econdmica entre los paises de América del Norte. Asi, los resultados muestran
que solo la integracién comercial y la especializacién productiva inciden en la
sincronizacién de las economias. Los mismos resultados también muestran que
el tipo de comercio que predomina a nivel regional es de tipo intraindustrial,
y que los procesos de integracién comercial y financiera son complementarios
entre si. Por dltimo, el analisis de causalidad muestra la robustez de las estima-
ciones del modelo SUR y enfatizan la importancia de los flujos comerciales a
nivel regional.

Los hallazgos descritos en los parrafos anteriores tienen implicaciones
importantes en materia de coordinacién de politicas macroecondémicas entre
los paises de América del Norte. La relevancia del comercio intrarregional en
la sincronizacién de las economias supone la posibilidad de implementar poli-
ticas que favorezcan el crecimiento econémico y productivo. En particular, la
predominancia del comercio intraindustrial supone que los flujos comerciales
pueden promover la convergencia del nivel de desarrollo econémico de México.
Por dltimo, la complementariedad de los procesos de integracién comercial y
financiera implican la necesidad de establecer mecanismos de supervisién y
coordinacion para favorecer la estabilidad y el desarrollo de los mercados de
la region.
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En conclusién, es importante sefialar que los hallazgos de este estudio
proveen evidencia relativa a las relaciones entre la integracion comercial y la
sincronizacién en paises con niveles distintos de desarrollo econdmico. En este
contexto, debe reconocerse que la investigacién que aqui se presenta tiene algunas
limitaciones metodoldgicas que se deben considerar. La primera se relaciona con
la falta de indicadores bilaterales idéneos para entender el proceso de integracién
financiera. En términos de la metodologia, la segunda limitacién se asocia con la
modelacion explicita de la naturaleza endégena y de determinacién simultdnea
de las variables analizadas. Sin duda, la resolucién de estas limitaciones podria
contribuir a mejorar los estudios respecto de los procesos de integracién y sus
implicaciones en el crecimiento y desarrollo econémico.
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ANEXOS

TABLA A1
DESCRIPCION Y FUENTES DE LAS VARIABLES EMPLEADAS

Variable Unidad de medida Fuente

PIB real ajustado por PPA  Millones de USD a precios de 2015 OCDE Stats
Exportaciones nominales Fondo Monetario
FOB Millones de USD corrientes Internacional

Importaciones nominales

CIF Millones de USD corrientes Internacional
Valor agregado por sector

de actividad econémica % del PIB UNCTAD
Activos y pasivos Lane y Milesi-
financieros internacionales % del PIB Ferreti (2018)
Tasa de interés

interbancaria Porcentaje anual OCDE Stats
Inflacién anual (Indice de

precios al consumidor) Porcentaje anual OCDE Stats

Fondo Monetario

Fuente:

Elaboracién propia. Notas: Los valores del PIB real se expresan en millones de USD ajus-
tados por la Paridad del Poder Adquisitivo (PPA) considerando el afio 2015 como periodo
base. UNCTAD se refiere a la Conferencia de las Naciones Unidas para el Comercio y el
Desarrollo, por sus siglas en inglés. El valor de los acervos de activos y pasivos financieros
internacionales fueron recuperados de la base de datos “The External Wealth of Nation
Revisited” compilada por Lane y Milesi-Ferreti (2018) y actualizada en septiembre de 2021.

TABLA A2
CORRELACIONES PAIRWISE DE LAS SERIES DE RESIDUALES
Y LAS VARIABLES ESTUDIADAS

P T S FI MP
ep 0,8254 *-0,0027 0,0020 0,0001 0,0033
eT -0,0132 0,2558 * 0,1524 -0,2620 * 0,0219
es -0,0938 -0,0355 0,4267 *-0,0772 0,0308
eFl 0,1060 -0,0013 -0,0001 0,6271 * 0,0001
Fuente: Elaboracién propia con informacion estadistica de OCDE Stats, Fondo Monetario Internacional,

UNCTAD y Lane y Milesi-Ferreti (2018). Notas: las series de residuales (€) son calcula-
das a partir de la estimacion de un modelo SUR con estimadores de efectos aleatorios. p
se refiere a los indicadores de sincronizacion de los ciclos econémicos. 7T se refiere a los
indicadores de intensidad comercial bilateral. S denota los indicadores de diferencias en
la especializacion productiva. FI denotan los indicadores de integracion financiera. MP
denotan los indicadores que miden las diferencias en las politicas monetarias. El asterisco
denota que la correlacién es significativa considerando un nivel de confianza del 95 por
ciento.
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Abstract

This study analyzes the effects of Venezuelan migration, including Colombian
returnees, on wages in Colombia based on information from the Great Integrated
Sample Survey for the period 2013-2019. Both migrants and natives were clas-
sified by educational level and labor experience. Since migrants can displace
native workers, we estimate the magnitude of the displacement effect by groups
based on fixed effects regression models. The results suggest a low but statisti-
cally significant effect, though not significant from the technical point of view.
However, the estimated elasticities of substitution show perfect substitution
in some groups. Regarding the effects on wages, the results indicate a mainly
negative impact ranging between -6,01% and 0,03%, depending on the group
of workers and the period, being higher among those with perfect elasticity of
substitution.

Key words: Venezuelan migration, Wages, Elasticity of substitution, Colombian
labor market.

JEL Classification: J6, E24, O47.

1. INTRODUCCION

El intercambio migratorio entre Colombia y Venezuela no es un fendmeno
actual. El Instituto Nacional de Estadistica de Venezuela (INE, 2001) sefiala
que para 1971 habia 180.144 colombianos residentes en Venezuela, cifra que
ascendié a 529.924 en 1991 y 721.791 en 2011. El incremento de la violencia
en Colombia y el auge econémico de Venezuela en los afios 1970 hizo de este
ultimo un pafs atractivo para los colombianos, situaciéon que se mantuvo hasta
1990 con el fortalecimiento de la globalizacién y la mayor demanda de mano de
obra calificada en dicho pais. Sin embargo, a raiz de la crisis politica y econdmica
de Venezuela que se agudizé a partir de 2013, el fenémeno migratorio se ha
revertido. Segin el Ministerio de Relaciones Exteriores (Migraciéon Colombia,
2020), a diciembre del 2019 cerca de 1,8 millones de venezolanos se encontra-
ban radicados en Colombia, de estos solo el 42,6% estaba en situacion regular
(poseen Permiso Especial de Permanencia -PEP vigente, o algun tipo de visa).
Segtn Farné y Sanin (2020), desde 2010 han venido ingresando una cantidad
sin igual de ciudadanos venezolanos a Colombia, con un marcado incremento
a partir de 2017, llegando incluso a crecer a tasas del 166% en el 2018. La
Organizacién de Estados Americanos (OEA, 2019) proyectaba que la cifra de
refugiados venezolanos en todo el mundo podria ascender a 8,2 millones en el
2020. Estas proyecciones siguen vigentes, no obstante, los intentos por regresar
a su pafs por parte de algunos venezolanos a raiz de la desaceleracién de la
actividad econémica mundial en 2020 como consecuencia de la pandemia de
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Covid-19. Téngase presente que Colombia es el principal destino de los migrantes
venezolanos, 28% de estos son colombianos retornados (Bonilla et al., 2020).

El gobierno colombiano reconoce la necesidad de establecer politicas de
atencion a la poblacion migrante y facilitar su proceso de asimilacion a la eco-
nomia del pais. Sin embargo, la magnitud del fenémeno y el plazo tan corto
en el que ocurre no solo imponen un reto a las instituciones, sino que también
genera tensiones en el mercado laboral, ya presionado por la alta incidencia de
informalidad y los problemas de migracion interna. Bahar et al. (2018) afir-
man que el correcto proceso de integracion al mercado laboral colombiano de
la poblacién migrante venezolana seria una estrategia econémica inteligente
por parte de Colombia, a causa de su potencial productivo. La inclusion de la
poblacién migrante al mercado laboral repercute positivamente en las finan-
zas publicas, al trasladar a este grupo la carga de los costos de los programas
sociales (salud, educacion, entre otros), que de otro modo deben ser cubiertos
por el Estado (Reina et al., 2018). Sin embargo, existe una percepcion negativa
por parte de algunos sectores, ante el temor por el posible desplazamiento de la
fuerza laboral y reduccién de los salarios en el pais producto de esta migracién.
En general, los estudios acerca de los efectos de la migracién a nivel mundial
arrojan resultados contradictorios, segtin sea el periodo de estudio y la rigidez
de las instituciones que controlan el mercado laboral en el pais receptor (Dolado
y Vazquez, 2008). Los que abordan el estudio de los procesos migratorios hacia
paises desarrollados, generalmente concluyen que el impacto en los salarios es
pequeio; la informacién respecto del efecto de las migraciones entre paises en
desarrollo es limitada.

El presente estudio mide el efecto de la migracién venezolana en los sala-
rios de los trabajadores en Colombia, buscando determinar si algunos grupos
pueden verse mds afectados que otros. En el estudio se considera migrante
venezolano a los nativos de ese pais que actualmente residen en Colombia, a
los colombianos retornados y a los extranjeros originarios de otros paises que
residian en Venezuela. Utilizando informacién de la Gran Encuesta Integrada
de Hogares (GEIH) del Departamento Administrativo Nacional de Estadistica
(DANE) para el periodo 2013-2019, se recurre a modelos de regresién de
efectos fijos para estimar las elasticidades de sustitucién entre residentes y
migrantes, y en los grupos seglin experiencia laboral total y educacién, para
luego cuantificar el efecto en los salarios, también segin grupos. La razén de
utilizar este periodo obedece a la disponibilidad de informacién al momento
del inicio del estudio. La metodologia se ajusta a la propuesta por autores
como Borjas (2003), D’ Amuri ef al. (2010) y Manacorda et al. (2011). Los
resultados evidencian un impacto negativo de entre -6,01% y 0,03% en los
salarios de los nativos, segtin grupo y periodo.

La estructura del documento es la siguiente: a esta introduccién le siguen
la descripcion del proceso migratorio venezolano en Colombia y la revisién
del estado del arte respecto del tema; el cuarto capitulo explica la metodologia
empleada en el estudio, para luego exponer los resultados y las conclusiones.
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2. EL PROCESO MIGRATORIO EN COLOMBIA

Segtn Cortez (2016), la migracién intrarregional influye en el desarrollo
econdmico de paises emisores y receptores de migrantes. Para 2008 la migracién
intrarregional toma fuerza en América Latina, cambiando el patrén tradicional
Sur-Norte a Sur-Sur, potenciada por la crisis econémica mundial del 2008 que
afect6 a los migrantes radicados en paises desarrollados, unida a las mayores
restricciones legales para obtener residencia legal y mayores oportunidades en el
mercado laboral en paises de América del Sur. A ello se le agrega la emigracion
masiva de ciudadanos venezolanos producto de la crisis humanitaria que vive
dicho pais (Cerrutti, 2020). La Oficina del Alto Comisionado de las Naciones
Unidas para los Refugiados (ACNUR, 2020) afirma que hay 5,5 millones de mi-
grantes venezolanos por el mundo, la mayoria de ellos en Suramérica. Colombia
es el principal destino de estos migrantes tanto por razones de cercania como
semejanzas culturales, tradicién comercial y lazos familiares. El Banco Mundial
(2018) sefiala que la migracién desde Venezuela hacia Colombia se descompone
en tres fases, a saber: la primera, en agosto de 2015 con la deportacién de 2 mil
colombianos desde ese pais y cerca de 20 mil habitantes de Venezuela tomaron
la iniciativa de migrar. La segunda se dio entre 2015 y 2017, cuando cerca de
550 mil migrantes se movieron desde Venezuela hacia Colombia; la tltima fase
marca una aceleracién en el proceso migratorio, cuando solo durante el 2018
ingresaron al pais mas de 385 mil migrantes.

Como es de esperar, la GEIH recoge esta creciente incidencia de poblacién
venezolana en Colombia, como se resume en la Tabla 1. En efecto, para 2016
el numero de venezolanos en la muestra era poco mds del doble del registrado
en 2015. Para 2018, este grupo habia crecido 128,3% respecto del afio anterior,
para luego aumentar 63% adicional en 2019. El peso de la poblacién en edad de
trabajar (PET) dentro del total de migrantes venezolanos en la muestra también
ha venido creciendo, pasando de 36,3% en 2013 a casi 75% en 2019.

TABLA 1
MIGRACION VENEZOLANA EN COLOMBIA

Ao Total migrantes PET(%)
2013 82.473 36,3
2014 103.650 37,8
2015 162.059 30,8
2016 340.375 32,2
2017 286.238 74,5
2018 653.494 75,1
2019 1.065.655 74,5

Fuente: Elaboracién propia con datos del DANE.
Nota: PET proporcién de la poblacion migrante que se encuentran en la poblacién econdmicamente
activa.
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Entre la poblacién que proviene de Venezuela se cuentan los colombianos
retornados, los que sumaban mds de 300 mil para septiembre de 2018. De
hecho, entre 2013 y 2016, cerca del 70% de la migracién desde Venezuela
estaba constituida predominantemente por retornados, situacién que se revirtié
a partir de 2017, llegando a representar menos de 15% en 2019 (ver Tabla 2).
No obstante, se afirma que los datos referentes a los colombianos retornados
estan subestimados, por cuanto la mayoria de ellos no report6 su ingreso al pais
(Caruso et al., 2019).

TABLA 2
COMPOSICION DE LA MIGRACION DESDE VENEZUELA

Colombianos retornados Resto de migrantes Total
Afio desde Venezuela

Numero % Niimero %
2013 60.878 73,8 21.575 26,2 82.473
2014 128.648 344 244.100 65,3 373.864
2015 77.827 69.9 32.613 29,3 111.384
2016 219.899 64,6 119.722 35,2 340.375
2017 117.785 41,1 167.136 584 286.239
2018 133.486 23,3 438.174 76,5 572.854
2019 150.905 14,2 911.058 85,6 1.064.015

Fuente: Elaboracién propia con datos del DANE.

Un informe de Migracién Colombia (2019) resalta la reduccion de la concen-
tracién de poblacién venezolana en el departamento del Norte de Santander y su
distribucién hacia otros departamentos, probablemente por la saturacién de los
servicios bésicos y la movilizacién hacia regiones con mejor oferta laboral; fueron
Bogotd, Norte de Santander, Antioquia, Atlantico, Santander y La Guajira los que
albergan la mayor cantidad de migrantes venezolanos. Reina et al. (2018) resaltan
que la distribucién de migrantes a nivel nacional es heterogénea en magnitud y
tipo de cualificacién y se ha ido extendiendo hacia la regién del Pacifico.

El impacto de la migracion en el mercado laboral nativo dependerd, entre
otras cosas, del capital humano de los trabajadores extranjeros y locales, estos
ultimos referidos de aqui en adelante como nativos; a mayor semejanza en
términos de habilidades y capacidades, mayor la competencia entre grupos y,
por esta razén, mayor el efecto negativo esperado de salarios y empleo. Si los
migrantes tienen habilidades y capacidades diferentes, estos ocupardn puestos
laborales en los que no hay oferta local, por lo que los salarios de los nativos
no se verian necesariamente afectados.

ACNUR (2020) destaca la alta vulnerabilidad de la poblacién migrante,
sometida muchas veces a explotacion laboral producto de las barreras para
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ingresar al mercado laboral, lo que puede traducirse en salarios relativamente
mds bajos y peores condiciones laborales, que pueden llevar a algunos emplea-
dores a preferir contratar mano de obra ilegal, en detrimento del empleo y los
salarios de los nativos. El gobierno ha disefiado mecanismos para legalizar a
los migrantes, reducir su vulnerabilidad y mejorar sus posibilidades de recibir
ofertas laborales, lo que redunda en el mejor aprovechamiento de esta mano
de obra para el desarrollo del pais y reduce los efectos negativos de la misma
(Santamaria, 2021). La mayor parte de estos mecanismos se han implementado
en fechas posteriores a la ventana de observacién de este estudio. El primero
de ellos fue la creacién del Permiso Especial de Permanencia (PEP) a finales
del 2017, que permitia a los venezolanos permanecer legalmente en el pais por
un periodo de dos afios, prorrogables, siempre que hubiesen entrado de manera
regular (pasaporte sellado) antes del 28 de julio de 2017. El corto periodo de
recepcion de solicitudes (tres meses desde su apertura) y el continuo flujo de
migrantes hizo que este mecanismo se implementase de nuevo a fines de 2019
y a principios del 2020. Finalmente, en el 2021, el gobierno colombiano puso
en marcha un nuevo esquema de regularizaciéon de los migrantes mediante el
otorgamiento del Permiso de Proteccién Temporal (PPT) para los venezolanos
que puedan comprobar que llegaron, de manera legal o no, antes del 31 de
enero de 2021. Este dltimo mecanismo unifica los migrantes, incluyendo los
beneficiarios del PEP, bajo un esquema mas flexible que le permite permanecer
en el pais por diez afios. Con estos esfuerzos, el gobierno colombiano busca
favorecer la competencia laboral en igualdad de condiciones y facilitar que los
migrantes contribuyan con los sistemas de salud y pension del pafs.

3. ASPECTOS TEORICOS Y ESTADO DEL ARTE

La migracién puede tener impactos positivos y negativos, tanto para el pais
emisor como para el receptor. Entre los impactos negativos en los paises de
origen estd la fuga de trabajadores altamente calificados y de la mano de obra en
general, lo que compromete su desarrollo econdmico. Pero estos paises también
se pueden ver beneficiados debido a que la emigracién reduce la pobreza, el
desempleo y el subempleo, ademas de generar una fuente de ingresos via remesas
familiares (OIM, 2018). En el pais receptor, es posible que la migracién genere
una percepcidn negativa de corto plazo, ignorando los beneficios a largo plazo
(Puyol, 2002). En el corto plazo, si migrantes y nativos son sustitutos perfectos,
la mayor cantidad de trabajadores presiona los sueldos a la baja, lo que puede
promover la expansion del sector empresarial y, a la larga, aumentar la deman-
da de trabajadores, reduciendo el impacto negativo inicial de la migracién, de
modo que la magnitud del impacto final dependera de qué tanto se desplace a la
derecha la curva de demanda de trabajadores. El impacto puede llegar a ser nulo
o positivo si la curva de demanda se desplaza lo suficiente como para absorber
todo el choque de oferta. Ahora bien, si migrantes y nativos son complementos,
los nativos obtienen ganancias al tener mds oportunidades laborales debido a
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que no deben competir con los migrantes; si estos tltimos se destinan a trabajos
de menor calidad, los nativos pueden incluso especializarse al dedicar mayor
tiempo y atencioén a sus responsabilidades laborales (Devadoss y Luckstead,
2008). De alli 1a necesidad de conocer la elasticidad de sustitucion entre ambos
grupos de trabajadores.

Segtin Puyol (2002), los migrantes tienen una caracteristica en comun y es
la busqueda de oportunidades laborales y mejores salarios. En paises con alta
proporcion de personas pensionadas, la inmigracién puede ser una solucién a
la insuficiente mano de obra. En el caso de Espaiia, por ejemplo, ademas de la
relativamente mayor juventud de los migrantes, no existe diferencia significa-
tiva en el nivel de estudios entre migrantes y espafioles, aunque los migrantes
laborales tienden a estar incluso mejor preparados (Dolado y Vazquez, 2008).

Para Durand (2007), el ritmo migratorio estd marcado por la demanda de
mano de obra. Marquez et al. (2004) afirman que el aumento del desempleo
en el pais de origen provoca un aumento del flujo migratorio, al igual que la
desigualdad en los niveles de desarrollo y condiciones de vida entre paises. La
maximizacion de los ingresos no es la tinica finalidad; también lo es la reduccién
de los riesgos econdémicos, asi como el temor por la violencia y la inseguridad
fisicay juridica (Anguiano, 2003; Braun y Mahmoud 2011; Fussell, 2012; Bravo
2015). Segtin Dominguez et al. (2010), para el 2005, cerca de 200 millones de
personas residian en paises diferentes al de nacimiento y el 60% habia migrado
a paises desarrollados.

Card y DiNardo (2000) y Card (2001) se enfocaron en calcular el impacto de
la oferta de trabajadores migrantes altamente calificados por la brecha salarial
entre trabajadores con diferente nivel educativo en Estados Unidos, Canadd
y Reino Unido para los periodos 1959-1996, 1974-1996 y 1980-1995. En
general, las elasticidades de sustitucion entre trabajadores de distintas edades
en los tres paises estuvieron entre 40 y 60, con una mayor brecha salarial
entre profesionales y bachilleres atribuible a la creciente demanda de mano
de obra altamente calificada en presencia de limitaciones en la oferta local de
este tipo de trabajadores. Borjas (2003) encuentra efectos adversos del flujo
migratorio en Estados Unidos entre 1980 y 2000, con una caida promedio de
los salarios de los nativos por el orden del 3,2%, mayor para trabajadores no
calificados (8,9%). Estos resultados no se corresponden con los obtenidos
posteriormente por Ottaviano y Peri (2012) para ese mismo mercado, conside-
rando una ventana de tiempo mds amplia. Los autores estimaron elasticidades
de sustitucidn relativamente mas bajas (20), lo que contribuye a que el efecto
salarial promedio en los salarios de nativos sea bajo pero positivo (0,6%) y
negativo para inmigrantes previos (-6%).

Siguiendo el enfoque de Borjas (2003), D’ Amuri et al. (2010) estimaron
el efecto de la migracién en el empleo y los salarios en Alemania entre 1987 y
2001, encontrando elasticidades de sustitucion entre migrantes y nativos por el
orden de 17 y 33, y altas elasticidades de sustitucidn entre los migrantes anti-
guos y nuevos por el orden de 50 y 100. Sin embargo, al analizar trabajadores
con diferentes niveles de educacion y experiencia, la elasticidad de sustitucion
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promedio fue de apenas 3, evidencia de que no existe sustitucion perfecta cuando
se toman en cuenta efectos cruzados. La sustitucion perfecta entre migrantes
previos y nuevos se tradujo en un impacto negativo en el salario de migrantes
previos calificados (1,11%), mientras que para los demds grupos no se observaron
impactos significativos. Manacorda, Manning y Wadsworth (2011) encontraron
una elasticidad de sustitucidn entre migrantes y nativos en Gran Bretafia por
el orden de 7,8, considerando las distintas nacionalidades de los primeros y
clasificando por nivel educativo. El efecto en el salario promedio y el empleo
de los nativos fue nulo, no asi para los migrantes previos.

Para el caso de Colombia, el problema de la migracidn venezolana se ha
estudiado desde muchas aristas, como por ejemplo sus implicaciones fiscales
(OECD, 2019), su impacto en la educacién (Rozo y Vargas, 2020), o por el
resurgimiento de grupos armados (Garcia y Trejo, 2021). De particular interés
ha sido su repercusion en el mercado laboral, tanto en salarios como en empleo,
con resultados igualmente contradictorios.

Reina et al. (2018) describen la poblacién migrante proveniente de Venezuela,
incluidos los colombianos retornados, distinguiendo dos periodos: los que
ingresaron entre 2012-2015 antes del cierre de la frontera y los que ingresaron
posteriormente. Del total de migrantes, solo el 47% tiene acceso a salud, apenas
35% trabaja en el mercado laboral formal y contribuye al régimen de salud. Su
tasa de participacion global es 72%, ocho puntos porcentuales por encima de
la observada en nativos, mayor entre los que ingresaron en el segundo periodo,
probablemente debido a la mayor proporcién de poblacién econémicamente
activa que arrib6 posterior al cierre de frontera y a sus condiciones de evidente
necesidad, lo que los obliga a buscar empleo en sectores que no impongan
barreras de contratacién y aceptar cualquier oferta laboral en el menor tiempo
posible. El 5% de los migrantes crea negocios en Colombia, frente al 13,7%
observado en los nativos, posiblemente debido a restricciones legales. Como
es de esperar, la tasa de desempleo resulta mayor para los migrantes en el
segundo periodo, la que se asocia con un incremento en la tasa de desempleo
de la poblacién migrante en general. Segtiin Galis-Molano et al. (2020), los
migrantes trabajan mas horas y participan mds en el mercado laboral que los
nativos, e incluso tienen mayor nivel educativo promedio. Sin embargo, se
emplean en condiciones mds precarias debido a su situacién vulnerable; las
redes sociales de estos migrantes juegan un papel fundamental en la rapidez
y condiciones de empleo.

Caruso et al. (2019) recurren a modelos de regresion para estimar el efecto
de la migracién venezolana a causa de tres fendmenos especificos: el empleo,
los salarios y la pobreza en Colombia durante 2013-2017. Ademads de la tasa
de migracion, estos modelos incluyen factores que son comunes como edad,
género, educacion, estado marital, dependencia del jefe del hogar y condicién
de urbano, pero controlando por efectos fijos para departamento y afio. La evi-
dencia sugiere un efecto general negativo promedio de la migracién en el salario
de entre 3% y 8%, mas marcado en sectores que no requieren calificacion de la
mano de obra en donde trabajadores informales y migrantes compiten entre si.
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El impacto es menor si se analiza el grupo de colombianos retornados, a causa
de la legalidad de su situacién y sus redes de apoyo naturales.

Delgado-Prieto (2021) se interesa por el impacto de la migracién venezolana
alo largo de toda la distribucién de los salarios de nativos mediante la estimacion
de un efecto de tratamiento dindmico. El estudio encuentra un impacto nega-
tivo inmediato en los salarios en el corto plazo, asi como un efecto retardado
del empleo en el sector informal, que se irradia hacia el sector formal. Lebow
(2021) estima un modelo de demanda laboral que toma en cuenta el subempleo
de inmigrantes venezolanos y encuentra sustitucion perfecta entre estos y los
nativos en grupos con bajo nivel educativo, con la consiguiente afectacién en
los salarios de los menos educados.

Bonilla et al. (2020) recurren a modelos con variables instrumentales para
medir como los migrantes nuevos y colombianos retornados compiten con los
trabajadores independientes. El estudio sefiala que el principal impacto lo sufren
los migrantes previos, cuyo desempleo aumenta a razén de 1,15 puntos por punto
porcentual adicional de migrantes, mientras que los nativos no se ven afectados.
Ademas, los autores concluyen que la migracién venezolana trastoca los patrones
de desplazamiento interno, empujandolo hacia ciudades menos afectadas por
dicha migracién, lo que resulta beneficioso para la oferta laboral y evita la caida
en salarios. Igualmente, el estudio encuentra evidencia de que los colombianos
retornados se insertan mds rapido en el mercado laboral en comparacién con los
demds migrantes provenientes de Venezuela, debido a las redes de apoyo con
que cuentan. Al respecto de la migracién interna, Morales (2018), con base en
la informacién de la GEIH entre 1998 y 2004, los censos poblacionales de 1993
y 2003, y el Registro Unico para la Poblacién Desplazada (RUPD), concluyen
que la inclusién de trabajadores no calificados al mercado laboral es a costa de
una reduccién de los salarios. Las pérdidas salariales las estima en 1,7% para
trabajadores calificados y 2,2% para los demds. En términos generales, se observa
que los desplazados colombianos solo logran incorporarse al mercado laboral de
manera informal (Calderén- Mejia e Ibafiez, 2016).

Santamaria (2020), por su parte, analiza la situacién en el contexto de la
migracién venezolana regularizada a partir de permisos de trabajo, para ello
ajusta un modelo de diferencia en diferencias con generacién de contrafactua-
les a partir de un enfoque de machine learning. Sus resultados sefialan que no
hay evidencia de efectos negativos o positivos tanto en el empleo como en los
salarios, tanto en el sector formal como en el informal.

4. METODOLOGIA

Este estudio utiliza datos de la GEIH del DANE para el periodo 4:2013-
12:2019 a nivel de cabecera, para 24 de los 32 departamentos de Colombia.
Se trata de una encuesta mensual con muestras independientes, con muestreo
probabilistico, estratificado, de conglomerados desiguales y autoponderado.
Desde el 2013, la encuesta recoge informacion acerca del pais de origen de los
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migrantes incluidos en la muestra, no asi su afio de arribo ni su condicién legal
en el pafs. La seleccidn del periodo se justifica por el hecho de que, si bien el
moédulo de migracién en la encuesta esta disponible desde el 2012, no es sino a
partir del segundo trimestre del 2013 cuando se hace posible identificar el pais
de origen del migrante. Asimismo, diciembre 2019 es el periodo mas reciente
para el que se dispone de informacién al momento de iniciar este estudio.

Se consideran como migrantes venezolanos a los venezolanos originarios,
colombianos retornados y migrantes que afirmaron vivir en Venezuela hace
cinco afios; los demas individuos de la muestra se asumen como nativos. Se
restringe el andlisis a migrantes y nativos con edades entre 17 y 65 afios que
forman parte de la fuerza laboral. Con el fin de ajustarse a la estructura de las
variables macroeconémicas necesarias en el estudio (producto interno bruto,
formacion bruta de capital fijo y productividad total de los factores), toda la
informacidn se organiza por trimestres. Para el estudio, se consideran salarios
por hora constantes a precios del 2013. Los trabajadores se clasifican por grupos
de educacidén (bdsica o menos, media y superior) y por nivel de experiencia
laboral total, tanto dentro como fuera de Colombia (de 0 a 10 afios, de 11 a 20
afios y de 21 aflos en adelante). La definiciéon de estos intervalos se hace con
base en lo observado en otros estudios y en la distribucién de los valores de
esta variable. La construccion de las variables referidas a salarios promedio por
hora y oferta laboral migrante y nativa correspondiente a cada periodo ¢, nivel
de educacién k y grupo de experiencia j, se hace promediando los salarios por
hora y el nimero total de horas de trabajo observadas para cada individuo en
los respetivos grupos, ajustando por los pesos muestrales.

La metodologia adoptada sigue el método propuesto por autores como
D’ Amuri et al. (2010) y Manacorda et al. (2011) para analizar el impacto de la
migracién en otros paises. Para llegar a proponer la ecuacién objetivo de este
estudio (10), que permita medir el efecto total de la migracién en los salarios
de nativos, se debe primero construir las variables antes referidas y estimar
elasticidades de sustitucion. Se comienza por estimar el efecto de la migracién
en el empleo, asi como la elasticidad de sustitucién entre ambos tipos de tra-
bajadores (migrantes y nativos). Los choques de oferta se recogen a partir de
la participacién de migrantes en el mercado laboral colombiano segin grupo
y periodo, calculada con base en el cociente entre el total de migrantes en el
mercado laboral (M;) y total de trabajadores (M, ;,+N;), donde Ny, refleja el
total de trabajadores nativos o locales segtin grupo y periodo. Se estima el efecto
de la migracién venezolana en el empleo (p) a partir de un modelo de efectos
fijos de educacion (Dy) y experiencia (D;) dado por

ey

donde U,; es un componente de error aleatorio especifico por grupo, de media
cero y varianza constante. Si p=1, la mano de obra migrante no ejerce efecto en
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el empleo de los nativos, debido a que un aumento en la mano de obra migrante
aumenta el empleo sin desplazar trabajadores preexistentes. Por el contrario,
p>1 indica un efecto positivo en el empleo, mientras que p<1 sugiere efectos
negativos de los migrantes respecto de nativos (desplazamiento). Como se dijo
anteriormente, la magnitud del impacto de la migracién depende de si estos son
sustitutos de los trabajadores nativos. Para estimar la elasticidad de sustitucion
entre nativos y migrantes (o) en cada grupo de capital humano, se ajusta un
modelo de efectos fijos de educacién y experiencia, con el fin de controlar por
factores relativos a la productividad:

Wi 1 [ My
) ln[—ﬂJ:Dk+Dj—gln[Nﬂ]-FUkj,

Nkjt kjt

donde la variable dependiente es el logaritmo del cociente entre el salario por
hora promedio de migrantes (W,,) y nativos (W,) segin grupo en el periodo t,
mientras que la variable explicativa es la oferta laboral o logaritmo de la relacién
trabajo migrante a nativo y U, es el componente de error aleatorio. A mayor
valor de 0, mds homogéneos serdn los grupos de trabajadores y mas perfecta serd
la sustituibilidad entre ellos, siendo o=cc indicativo de sustitucién perfecta. Por
su parte, valores negativos indican que el diferencial salarial nativo a migrante
€s mayor a mayor migracion.

Si se igualan los salarios de nativos y migrantes a sus correspondientes
productividades marginales, es posible derivar una expresién compuesta de
los costos del factor trabajo para cada uno de los grupos de trabajadores segiin
educacidn y experiencia, asi como se recoge a continuacion:

ln(ijt)zln(At%x(K%t)(l—a)/aj+éln(L,)+ln(@k,)—(%—%jln(Lk,)+

1
ln(ekj)—ﬁln(ij,)wkj,

3

que puede agregarse como

(l-o)/x 1 1
@ Ln(W,)= Ln(AI%X(K%t) j+gln(Lt)+ln(9kt)—gln(th)+Ukjt

donde Ln(W,; ) es el logaritmo del salario promedio por hora de los trabajadores
con educacion k y experiencia j en el periodo ¢, calculado a partir de

5) ijt = WMkjt (Mkjt / Nkjt) + WNkjt (Nkjt / Nkjt)

y Ln(W,,) es el salario promedio por hora pagado a trabajadores con nivel edu-
cativo k en el periodo ¢, calculado a partir de
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(6) Wi = Z j(ijr I'N kr)ijz

En estas ecuaciones, A, es la productividad total factorial (PTF) en t; K/L,
es la relacion capital fisico a trabajo compuesto, incluyendo tanto nativos como
migrantes; o es la elasticidad del trabajo, y 6,, son los niveles de productividad
promedio por grupo. Las ecuaciones (3) y (4) permiten estimar la elasticidad
de sustitucion entre grupos educativos (0) y entre grupos de experiencia con el
mismo nivel de educacion (1), cuyas interpretaciones son similares a la anterior.
La oferta de trabajo compuesta L;; se obtiene a partir de la expresion

o
o-l1 o=l |51

) Ly =| OngeNi? + Opie M

donde 9Nkjt y 9Mkjt miden la productividad laboral para nativos y migrantes segtin
tipo de mano de obra, respectivamente. El ajuste de la funcién de produccion de
elasticidad de sustitucion constante (CES) permite medir la demanda de cada
tipo de trabajadores

®) Ln(Y,) = Ln(A) +aLn(L,)+ B Ln(K)+U,

donde Y, representa el producto interno bruto (PIB) en el periodo 7, de modo
que es posible estimar las elasticidades de capital (f) y trabajo (¢). Como
siempre, U, es un término de error aleatorio iid(0, 02). La maximizacién del
beneficio requiere que el logaritmo de los salarios de los nativos sea igual a su
productividad, de modo que

K,/ V), 1 11
anNkjtan(ocA,( %{) j+gln(L,)+ln0k,—(E—ZJIn(Lk,)+

InB, G - é)ln(ij, )+ I8y, — Gikln (M)

©))

Finalmente, el impacto total en los salarios de nativos se obtiene con base
en los cambios relativos en los salarios por hora de este grupo respecto de los
cambios en el trabajo inducido por migrantes, evaluando la siguiente ecuacién
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(10)
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donde S, es la fraccion del ingreso que obtuvieron los migrantes con salario
Mkjt
(1n R Wnige ™ M e
Mkjt =
ZMZi(WMkit * Mg + Wi * Ny

De manera similar, es posible calcular la fraccién del ingreso obtenido por
los nativos (Sy,;) para luego agregar ambas fracciones bajo S a partir de

_ WMy + Wi Nigi)
22 WaniieN i + WM )

(12) Sk

Note que la primera sumatoria en (10) recoge el efecto cruzado de trabajadores
migrantes sobre nativos con diferente nivel educativo y experiencia; la segunda
sumatoria recoge el efecto de migrantes sobre nativos con el mismo nivel edu-
cativo y diferente experiencia. Finalmente, la tercera sumatoria indica el efecto
de migrantes sobre trabajadores nativos con la misma experiencia y educacion.

5. RESULTADOS
5.1. Descripcion de la muestra

Segtin se resume en la Tabla 3, la fuerza laboral venezolana en Colombia
estd constituida principalmente por hombres. Es relativamente mds joven, en su
mayoria con edades comprendidas entre 18 y 44 afios (70% del total); entre los
nativos, este porcentaje apenas supera el 60%, lo que sugiere una relativamente
menor experiencia laboral entre migrantes. Es posible resaltar que no se observan
diferencias significativas en el nivel educativo de nativos y migrantes; en ambos
casos, mds del 70% de la poblacién tiene a lo sumo educacién media, aunque
los afios promedio de estudio muestran un ligero crecimiento.

En todo caso, es obvia la creciente participacion de migrantes en el mercado
laboral colombiano en todos los niveles de educacion y experiencia, tendencia que
se hace mas marcada a partir del cuarto trimestre del 2016, como se muestra en
la Figura 1. En general, la incidencia de trabajadores con niveles de experiencia
bajo y medio crece de manera mds acelerada y estd muy por encima de la de
los trabajadores de mayor experiencia. Este comportamiento es mds evidente
en grupos de bajo nivel educativo.

Un primer paso hacia el andlisis del efecto de la migracién en los salarios
implica revisar los cambios tanto en salarios como en oferta de trabajo. La Tabla 4
muestra la relacién horas de trabajo migrante a nativo (H,/H,) y la variacién
porcentual promedio de los salarios de los nativos en el periodo en estudio,
segtin nivel de educacidn y experiencia. Al analizar cudntas horas en promedio
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TABLA 3
CARACTERIZACION DE LA FUERZA LABORAL MIGRANTE
Y NATIVA EN COLOMBIA (2013-2019)

2013 2015 2017 2019
Variable
Nativo Migrante Nativo Migrante Nativo Migrante Nativo Migrante

Hombres (%) 4449 5238 4488 4927 4592 4985 46,03 4793
Edad (%)

18-32 afios 3335 4515 33,06 4181 39,13 51,62 3831 56,80

33-44 afios 2607 29,12 2558 30,51 2469 28,63 2496 2548

45-54 afios 22,49 1580 2233 15,79 19,45 11,99 18,86 10,78

55-65 afios 18,09 9,93 19,03 11,89 16,73 7,76 17,87 6,94
Educacion (%):

Bisica 39,86 39,00 3736 4145 4887 51,83 2806 3036

Media 2849 3197 30,08 3666 2522 30,65 @ 3471 4437

Técnico 19,10 19,95 19,58 12,71 15,62 1,19 21,89 14,58

Universidad 12,55 9,07 12,98 9,19 10,29 6,33 15,34 10,68
Afios educacion 9,8 9,8 10,0 9,6 10,6 10,0 10,8 10,5
Nivel experiencia (%):

Bajo: 0-10 afios 23,69 2721 2394 2507 2994 3539 2946 4048

Medio: 11-20 afios 20,18 3220 2038 2977 21,33 28,17 21,20 27,90

Alto: 21 o mds afios 56,13 40,59 5569 4515 4873 3644 4935 31,62
Total 9.645.203 185.709 10.486.664 488.898 14.036.798 214.676 13.849.988 797.078

Fuente: Elaboracién propia con datos del DANE.

TABLA 4
HORAS DE TRABAJO MIGRANTE A NATIVO Y VARIACION DEL SALARIO DE NATIVOS
(PROMEDIOS DE 2013-2019)

Nivel E N Razén horas de trabajo Variacién de salario de
educativo Xperiencia migrante a nativo (%) nativos (%)

Bésica o Bajo 101 0,0
menos Medio 101 1,5
Alto 102 32

Subtotal 103 2,7

Media Bajo 103 0,3
Medio 101 1,8

Alto 97 2,3

Subtotal 99 1,7

Superior Bajo 105 10,1
Medio 102 11,3

Alto 102 1,4

Subtotal 105 7,0

Nivel de experiencia bajo 109 8,1
Nivel de experiencia medio 102 7,1
Nivel de experiencia alto 96 1,3
Total 106 4,9

Fuente: Elaboracién propia con datos del DANE.

Nota: Horas de trabajo migrante a nativo calculada como Hy;/Hy. Variacion salarial de los nativos
calculada promedio de la variacién porcentual anual de salarios constantes a 2013. Niveles
de experiencia: Bajo: 0-10 afios, Medio: 11-20 afios, Alto: 21 o mds afos.
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FIGURA 1
MIGRANTES VENEZOLANOS SEGUN NIVEL EDUCATIVOY DE EXPERIENCIA
(2013-2019)
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Fuente: Elaboracién propia con datos del DANE.

aporta al mercado un migrante por cada hora de trabajo nativo se observa que
un migrante puede llegar a trabajar relativamente mas horas en la mayoria de los
grupos, lo que sugiere una presién de oferta homogénea similar en todos. Los
salarios, por el contrario, muestran crecimientos desiguales, nulos o positivos,
en particular entre trabajadores de alto nivel educativo.

Esta informacioén por si sola no permite afirmar que el trabajo migrante haya
ralentizado el incremento salarial para algunos tipos de mano de obra. Aun asi,
existe una asociacién negativa entre la razén de salarios migrantes a nativos y
la razén de horas de trabajo semanal de migrantes a nativos (correlacién igual a
-0,52), 1o que apunta hacia la sustituibilidad entre estos dos grupos de trabajadores.

5.2. Migracion venezolana y empleo

El efecto de la migracién en el empleo de nativos se obtiene con base en el
coeficiente p de la ecuacién (1), estimado siguiendo diferentes especificaciones
con el fin de verificar consistencia, tal como se muestra en la Tabla 5: sin efecto
fijo (columna 1), con efecto fijo de educacién y experiencia (columna 2) y de
tiempo (columna 3); con datos agrupados segtin nivel educativo con (columna 4) y
sin efectos fijos (columna 5). En todos los casos se obtuvo coeficientes negativos
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estadisticamente significativos que, como se dijo anteriormente, son sefial de
efecto desplazamiento de nativos por migrantes, aunque el muy bajo valor del
coeficiente (entre -0,000654% y -0,012%) pone en duda su significancia técnica.

TABLA 5
EFECTO DESPLAZAMIENTO (p)
Especificacion del modelo

(1 (2) 3) “) (&)
Coeficiente (%) -0.00701* -0.0069*  -0.012*  -0.000654* -0.000611*
Efecto fijo educacion No Si Si - -
Efecto fijo experiencia No Si Si No Si
Efecto fijo tiempo No No Si No Si
Observaciones 324 324 324 81 81

Fuente: Elaboracién propia.
Nota: Significativo al 1% (*). Se estima el valor de p con base en diferentes especificaciones de la
ecuacion (1).

Algunos estudios advierten acerca del sesgo que puede imprimir en los
resultados la no desagregacion por grupos a la hora de estimar la elasticidad de
sustitucion, por esta razén se procede a estimar dichas elasticidades entre nativos
y migrantes en general (6), asi como entre trabajadores por nivel de educacién
(0) y experiencia (7). Los resultados de la estimacién de estas elasticidades con
base en (2), (3) y (4) se resumen en la Tabla 6.

TABLA 6
ELASTICIDADES DE SUSTITUCION
Nivel educativo
Nivel de experiencia
Bésica Media Superior
Bajo: 0-10 afios 24,81* 43,78* 9,20%*
Medio: 11-20 afios oo’® 14,35%%* 2,03
Alto: 21 o més afios 57,00%* 1,60 2,75
Total 25,45% 12,30* 1,63
Total general o 2,06
Segiin educacién & 4,2%%
Seguin experiencia 0,03

Fuente: Elaboracién propia.

Nota: Significativo al 1% (*) y 5% (**). Elasticidad de sustitucion general (o) estimada a partir del
modelo (2). Elasticidad entre grupos de educacion () y entre grupos de experiencia laboral
(n) estimadas a partir de los modelos (3) y (4). A mayor valor positivo, mayor homogeneidad
entre grupos y mayor posibilidad de sustitucién entre ellos. eo indica grupos con elasticidad
de sustitucion perfecta.
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Como se dijo en la seccién anterior, a mayor elasticidad mayor homogeneidad
y, por esta razon, sustituibilidad entre grupos. Aun asi, Ottaviano y Peri (2012)
y Borjas et al. (2003) advierten que valores inferiores a 20 son insuficientes
como para afirmar que los trabajadores sean sustitutos entre si. Los resultados
indican que los trabajadores nativos y migrantes con educacion basica y niveles
de experiencia medio pueden considerarse sustitutos perfectos, segtin lo indica su
infinita elasticidad de sustitucién, mientras que los trabajadores experimentados
con muy bajo nivel educativo, o los que, teniendo educaciéon media, acumulan
poca experiencia son sustitutos lejanos. Los trabajadores nativos y migrantes
mds capacitados, independientemente de su nivel de experiencia, resultan ser
sustitutos imperfectos entre si. Es de esperar que los trabajadores nativos mas
afectados en términos salariales sean los que exhiben las mayores elasticidades
de sustitucion con sus similares migrantes, es decir, los de bajo nivel educativo
con experiencia intermedia o baja, en ese orden. Note que la estimacién de una
elasticidad general, sin considerar diferencias en capital humano, habria sugerido
ausencia de sustitucién (0=2,06).

Mientras o se centra en medir la elasticidad entre nativos y migrantes, 0y
1 miden la sustituibilidad entre trabajadores de diferentes niveles educativos o
de experiencia, respectivamente. Los resultados sugieren imperfecta sustitucion
de trabajadores de diferente nivel educativo (6= 4,2) y practicamente nula entre
los que, teniendo el mismo nivel de estudio, difieren en experiencia (n=0,03).
Se concluye que no existe suficiente evidencia de competencia en los grupos
de trabajadores.

Note que, para la estimacion de estas elasticidades de sustitucion, fue necesario
obtener las elasticidades de capital (0,78) y trabajo (0,19) a partir de (8), para ello
se opto por la transformacién de Newey-West con el fin de obtener estimadores
robustos, consistentes con autocorrelacion. Ambas elasticidades resultaron ser
estadisticamente significativas al 1% y 5%, respectivamente; estos resultados
son solo de interés instrumental para la posterior estimacién del impacto. Sin
embargo, téngase presente que el capital puede reducir el impacto adverso para
los trabajadores nativos debido a que las empresas pueden expandirse en el largo
plazo y contratar a mds trabajadores.

5.3. Efecto de la migracion venezolana en los salarios locales

La Tabla 7 resume los resultados de la estimacion del efecto de la migracién
venezolana en los salarios de los trabajadores locales, tanto en términos gene-
rales como por grupo de educacién y experiencia, segin periodo, calculados a
partir de la ecuacién (10).

En términos generales, se encuentra evidencia de un impacto negativo en
los salarios de los nativos que se mueve entre -6,01% y 0,03%, segtn periodo
y tipo de trabajador. Si se considera el promedio del periodo en estudio, los
trabajadores nativos con educaciéon media y basica resultan los mds afectados
(-1,23% y -1,12%, respectivamente), comparados con los de educacién superior
(-1,01%), para un promedio general total de -1,06%. Téngase presente que los
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TABLA 7
EFECTOS DE LA MIGRACION SOBRE SALARIOS SEGUN EDUCACION Y
EXPERIENCIA (%)
Educacion  Experiencia 2013 2015 2017 2019 2013-2019
Basica Baja 0,39 -6,01 0,30 0,13 -0,58
Media 0,50 -5,24 0,26 0,07 -0,35
Alta -0,25 -0,83 0,03 0,05 -1,45
Subtotal 0,00 -4,49 0,09 0,59 -1,12
Media Baja -0,60 -4,89 -0,06 0,23 -0,32
Media -0,11 -4,66 -0,11 -0,15 -0,23
Alta 0,67 -3,71 0,11 -0,04 -1,35
Subtotal -0,33 -4,72 -0,12 0,11 -1,23
Superior Baja -0,19 -0,56 -0,07 0,05 -0,88
Media 0,13 -2,65 -0,06 0,08 -0,22
Alta 0,19 -2,25 0,09 0,10 0,20
Subtotal 0,21 -2,53 -0,02 0,52 -1,01
Total general 0,58 -4,40 0,11 -0,05 -1,06

Fuente: Elaboracién propia con datos del DANE.

Nota: Efectos de la migracion venezolana en los salarios de los nativos calculados con base en la
ecuacion (10). Valores negativos indican deterioro en los salarios en un porcentaje equivalente
a la magnitud del coeficiente. Niveles de experiencia: Bajo: 0-10 afios, Medio: 11-20 afios,
Alto: 21 o mds afios.

trabajadores nativos y migrantes con educacion superior son los sustitutos mas
lejanos de la muestra, mientras que los de educacién media son los mds cercanos.
Se debe tener en cuenta que la informalidad y la inexistencia de barreras para
el ingreso y la salida de trabajadores en determinadas ocupaciones facilita la
participacion de los trabajadores con nivel educativo mds bajo, de modo que el
impacto negativo en los salarios de grupos de educacion bdsica puede explicarse
por los altos niveles de informalidad en el mercado laboral colombiano.

Si bien estos coeficientes son relativamente bajos, se observan periodos en
los que el impacto resulta sustancialmente mayor y que determinan la existencia
de un cierto efecto promedio a lo largo del periodo. Especificamente, en 2015,
afio del primer cierre de fronteras, el impacto negativo promedio ronda el -4,4%,
pero que llegd a ser considerablemente mds alto entre trabajadores con educacién
bdsica y bajo o medio nivel de experiencia (-6,01% y -5,24%, respectivamente),
y aquellos con educacién media (-4,72% promedio). En el grupo de alto nivel
educativo, los mayores impactos negativos se observaron entre los de niveles
intermedios (-2,65%) y altos (-2,25%) de experiencia. Fuera de ese afo, los
resultados apuntan a baja o nula afectacion de los salarios de los trabajadores
locales para cualquiera de los grupos de educacion y experiencia considerados,
con igualmente bajos impactos positivos en algunos casos.
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5.4. Consideraciones finales: el Covid-2019

En marzo 2020 comenzaron a regir en Colombia las medidas preventivas de
aislamiento y cierre de actividades a raiz de la pandemia. Este inesperado evento
cambi6 la dindmica del flujo migratorio y redujo la cantidad de migrantes ocupados
en el mercado laboral. En efecto, el cierre de actividades y de fronteras redujo el
flujo de migrantes venezolanos a Colombia, 74% de estos habria entrado entre
2018 y 2019. El sector comercial y de servicios donde trabajaba cerca del 47%
de los migrantes residentes en Colombia y el 57% de los llegaron a Perd, resultd
ser uno de los mds afectados; considérese ademds que el 57% de la poblacién
migrante en Colombia tiene estatus irregular, por lo que su probabilidad de obtener
y conservar un empleo tras la pandemia se redujo (Abuelafia, 2020).

Los hogares de migrantes venezolanos lograban obtener una renta bdsica que
era 40% inferior en comparacioén a la de las familias colombianas. Ademads, el
64% de los migrantes ocupados recibian un ingreso inferior al salario minimo
legal. La pandemia empeord esta ya vulnerable situacidn, lo que obligé el retorno
de algunos de ellos a su pais y aument6 el nimero de personas en condicién de
calle. Segtin un estudio del Grupo Interagencial sobre Flujos Migratorios Mixtos
(GIFMM Colombia, 2020), el 91% de los encuestados antes de la pandemia eran
trabajadores informales que vivian del dia a dia como independientes o presta-
dores de servicios domésticos, porcentaje que se redujo a 20% luego del cierre
de actividades. Lo anterior explica que mds de 90.000 venezolanos retornaron
a su pafs desde diferentes departamentos de Colombia en los primeros meses
de la emergencia sanitaria, segin reportan las oficinas de Migracién Colombia.

6. CONCLUSIONES

Tradicionalmente, Colombia ha sido un pais emisor de migrantes por lo que
la llegada de una ingente cantidad de venezolanos en un corto periodo ha hecho
saltar las alarmas del pais, no solo en materia de saturacién de servicios bésicos,
sino también de su impacto en el mercado laboral. Especificamente, algunas per-
sonas perciben que esta migracion podria desplazar mano de obra local e impactar
negativamente los salarios domésticos. Este estudio busca arrojar luz respecto de
la interrogante acerca del posible impacto negativo de los migrantes venezolanos
en los salarios que perciben los locales. Los migrantes trabajan mas horas por
hora de trabajo nativo, resultado que coincide con el obtenido por Galis-Molano
et al. (2020). En términos generales, los resultados obtenidos para el periodo 2013-
2019 sugieren que existe evidencia de un estadisticamente significativo efecto
desplazamiento de los trabajadores migrantes en relacién con los locales, aunque
técnicamente dicho efecto no resulte significativo debido a su baja magnitud (entre
-0,000654% y -0,012%). Aun asi, la evidencia posterior sugiere altas elasticidades
de sustitucion entre nativos y migrantes, pero limitadas a ciertos grupos.

El andlisis desagregado segtin grupos de educacidn y experiencia refleja que
el efecto de la migracién en el empleo no es igual para todos los grupos. Como
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es de esperarse, los resultados muestran perfecta sustitucién entre trabajadores
migrantes y nativos con educacion bdsica y experiencia media, asi como imper-
fecta sustitucion entre nativos y migrantes experimentados con educacién basica,
o entre los bachilleres sin experiencia. Finalmente, los trabajadores nativos y
migrantes mas capacitados, tengan o no experiencia, no parecen competir entre
si. Tampoco existe evidencia de sustitucion en los grupos de educacién y de
experiencia. El que haya grupos con perfecta elasticidad de sustitucién, contrasta
con la casi nula elasticidad de sustitucién general, lo que reafirma la necesidad
de desagregacion sugerida por Manacorda et al. (2011).

Ao largo del periodo en estudio, el impacto promedio general de la migracion
de los salarios de los nativos ronda el 1%, dos puntos por debajo de la estimacién
promedio que obtienen Caruso et al. (2019), y fue poco mayor en los de educa-
cién media (1,23%) y basica (1,12%), generalmente mas alta entre los de mayor
experiencia. Los trabajadores con mds estudios apenas si han visto impactos
inferiores al 1%, e incluso positivos. Sin embargo, un resultado importante es
el hecho de que este impacto difiere de un periodo a otro. Si se revisa el efecto
en salarios en el tiempo, las mayores pérdidas salariales se observan en el 2015,
con impactos negativos que van desde -0,56% hasta -6,01%, segtin se trate de
trabajadores poco experimentados con estudios superiores o con solo educacién
bésica, respectivamente, el promedio general de este afio fue de -4.40%. Para
los otros afios considerados, los impactos estimados generalmente no superan
el 1% y pueden ser incluso positivos. Borjas (2003) afirma que los impactos
globales tienden a ser negativos debido a que se asume que los trabajadores son
sustitutos perfectos y compiten entre si. Por ello, la relevancia de clasificar la
poblacién por conocimientos y habilidades.

No se tiene claridad en cuanto al porqué del comportamiento en la diferencia
del 2015. Una explicacion puede ser el tempestivo cierre de fronteras entre ambos
paises en 2015, situacién que se mantendria por casi dos afios y que inicialmente
pudo haber ralentizado el flujo de migrantes. A este cierre le siguié una reapertura
parcial en 2017, hasta el nuevo cierre de fronteras producto de la pandemia. Otra
explicacién puede ser la alta incidencia de colombianos retornados en los primeros
afios del estudio, muchos de estos lograron emplearse de manera relativamente
rdpida en el sector formal, gracias a la facilidad de obtener documentos y a los
enlaces familiares, segun lo reportan Bonilla et al. (2020). Téngase presente que
estos autores concluyen que los migrantes no afectan de manera significativa el
empleo de nativos, sino que compiten con otros migrantes principalmente en
el sector informal. Un posterior estudio debera tener en cuenta esta distincion,
asi como separar el efecto de migrantes legalmente habilitados para trabajar,
de los demds. Aun asi, como se dijo antes, algunos estudios concluyen que el
migrante en situacién regular no impacta negativamente el mercado laboral
local. La pandemia hace dificil la evaluacion de las medidas adoptadas en este
sentido por parte del gobierno colombiano pues, en su mayoria, abarcan el
mismo periodo. Por ahora, la GEIH no incluye informacion acerca del estatus
legal de los migrantes que forman parte de la muestra.
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